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RESUMEN

El presente trabajo de investigacion titulado “EL IMPACTO DE LAS
AGROEXPORTACIONES EN EL DESARROLLO ECONOMICO EN EL PERU:
PERIODO 2013-2016, analizar y demostrar como el sector agroexportador se ha
posicionado como uno de los que mas contribuye a la generacion del desarrollo economico
nacional promoviendo el empleo formal, al dinamismo de las regiones y a la creacion de
valor agregado. A esto se suma, por supuesto, el orgullo de ver que nuestros maravillosos

productos agricolas estan hoy en 86 paises del mundo.

En los ultimos 10 afios (2005-2015), las exportaciones agricolas tradicionales han
crecido a una tasa promedio anual del 7.7%, mientras que las no tradicionales lo hicieron a
una impresionante tasa del 15.9% anual. Europa es el principal destino de nuestros

productos, seguido por EUA.

El Pert se ha posicionado en lo mas alto del ranking mundial como proveedor de
productos agricolas. Asi, somos el primer exportador mundial de esparragos, el segundo en
paltas, el tercero en mangos, el quinto en uvas de mesa y el séptimo en mandarinas y

arandanos.

La agricultura moderna estd presente en 18 regiones del pais e incorpora a
pequefios, medianos y grandes productores, lo que genera un dinamismo econdémico y
social que la posiciona como el motor de la formalizacion econdémica. La agroexportacion
ha cambiado la cara de muchas regiones del pais, a través de la mejora de las condiciones
de vida de la poblacién que emplea, el acceso al crédito y la generaciéon de modernidad y

desarrollo. Ademas, es la mayor creadora de empleo en el pais, al ser responsable de 3.7
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millones de puestos de trabajo, que representan un 23.5% de la PEA. Cabe resaltar que el
numero de empleos formales en el sector se ha duplicado en los Gltimos 11 afios, a una tasa
de crecimiento anual del 5.8%.

(Qué propuestas debemos hacer para seguir impulsando este sector? La agenda
incluye la mejora de infraestructura, que permitird una mayor competitividad, asi como la
eficiencia en la cadena logistica y la conectividad entre centros de produccioén y mercados.
También considera la modernizacion de las entidades sanitarias, como Senasa y Digesa, y
la incorporacion de directorios publico privados en su administracion. Sin duda, se requiere
igualmente retomar la mejora del acceso a los mercados a través de acuerdos comerciales
con la India, Turquia, Rusia, Indonesia, entre otros paises, lo que debera ir acompafiado del
fortalecimiento de las oficinas comerciales en el exterior, a través de la especializacion
sectorial de sus funcionarios. Y, de manera transversal, se requiere una estabilidad juridica
y un Estado de derecho que garanticen reglas de juego claras y predecibles. Esto solo sera
posible si fortalecemos la coordinacion publico-privada, para asi llegar juntos a mas
mercados. En conclusién, més agroexportacion es igual a mayores posibilidades para
crecer y desarrollar econdémicamente nuestro pais con mayor dinamismo y amplitud en la

formalizacion.

Palabras Claves: Agroexportacion, crecimiento econdémico, desarrollo econdmico,

empleo productivo, formalizacion.
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ABSTRACT

This research work entitled "THE IMPACT OF AGROEXPORTS ON
ECONOMIC DEVELOPMENT IN PERU: PERIOD 2013-2016, analyze and demonstrate
how the agro-export sector has positioned itself as one of the most contributing to the
generation of national economic development by promoting formal employment, the
dynamism of the regions and the creation of added value. Added to this, of course, the
pride of seeing that our wonderful agricultural products are today in 86 countries of the

world.

In the last 10 years (2005-2015), traditional agricultural exports have grown at an
average annual rate of 7.7%, while non-traditional exports have grown at an impressive
rate of 15.9% per year. Europe is the main destination for our products, followed by the

USA.

Peru has positioned itself at the top of the world ranking as a supplier of
agricultural products. Thus, we are the world's leading exporter of asparagus, the second in
avocados, the third in mangoes, the fifth in table grapes and the seventh in mandarins and

blueberries.

Modern agriculture is present in 18 regions of the country and incorporates small,
medium and large producers, generating an economic and social dynamism that positions it
as the engine of economic formalization. agro-exportation has changed the face of many
regions of the country, through the improvement of the living conditions of the population
it employs, access to credit and the generation of modernity and development. In addition,

it is the largest job creator in the country, being responsible for 3.7 million
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jobs, which represent 23.5% of the EAP. It should be noted that the number of formal jobs
in the sector has doubled in the last 11 years, at an annual growth rate of 5.8%. What
proposals should we make to continue promoting this sector? The agenda includes the
improvement of infrastructure, which will allow for greater competitiveness, as well as
efficiency in the logistics chain and connectivity between production centers and markets.
It also considers the modernization of health entities, such as Senasa and Digesa, and the
incorporation of public-private directories in their administration. Undoubtedly, it is also
necessary to resume the improvement of market access through trade agreements with
India, Turkey, Russia, Indonesia, among other countries, which should be accompanied by
the strengthening of commercial offices abroad, through of the sectoral specialization of its
officials. And, transversally, legal stability and a rule of law are required that guarantee
clear and predictable rules of the game. This will only be possible if we strengthen
public-private coordination, in order to reach more markets together. In conclusion, more
agro-export is equal to greater possibilities to grow and develop our country economically
with greater dynamism and breadth in formalization. Key Words: Agroexport, economic

growth, economic development, productive employment, formalization.
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INTRODUCCION

Para iniciar el preste trabajo de investigacion es necesario realizar una
introduccion breve y concisa de como en Peru el crecimiento del sector agroexportador ha
tenido un fuerte impacto en el crecimiento y desarrollo de la economia durante estas
ultimas dos décadas. Las agroexportaciones peruanas se incrementaron a un ritmo anual de
10% desde 1994 hasta mas o menos el 2004, y luego a razén de 14% por afio entre 2005 y
2017. Esta evolucion favorable fue mas notoria a partir de inicio de los 2000s, en un
contexto de politicas especificas como la Ley de Promocion Agraria 27360 (mayor
flexibilidad laboral que el régimen general y pago del 50% del impuesto a la renta); la
mayor inversion publica en grandes proyectos de irrigacion costefios; y la firma de tratados
de libre comercio (especialmente con Estados Unidos). Al afio 2017, las agroexportaciones
peruanas ascendieron a US$ 4,800 millones, casi cinco veces las del ano 2004,
representando el 12% de las exportaciones totales.

En la presente investigacion nos proponemos realizar un analisis de la capacidad de
sobrevivencia de productos y empresas agroexportadoras en el contexto de este auge
agroexportador. Caracterizar y entender los patrones microecondémicos de la exportacion es
un tema clave para las politicas de desarrollo econdémico de un pais de tamafio medio y de
limitado mercado interno como el Pert. Las empresas que logran exportar de manera
sostenida en el tiempo tienen caracteristicas especificas que pueden ser recreadas o
expandidas, y se ubican en territorios con ciertas particularidades y dotacion de activos
publicos y privados. Identificar y promover estos factores puede convertirse en un
elemento dinamizador importante para el conjunto de la economia si el proceso exportador
es adecuadamente orientado y acompafiado con politicas publicas de diversificacion y de

permanente innovacion tecnoldgica y capacitacion empresarial y laboral.
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El auge agroexportador peruano ha sido mayormente analizado en su dinamica
agregada, o por evoluciones especificas de grupos de productos y mercados de destino. No
obstante, se sabe muy poco de la dinamica microeconémica (a nivel de productos y/o
empresas) detrds de estos agregados, especialmente con respecto a la capacidad de
sobrevivencia. Consideramos que este es un caso interesante de analisis ya que en el lapso
de los ultimos veinte afios se han producido procesos de entrada y salida de diversos tipos
de productos y empresas a los mercados externos que dan cuenta de un proceso dindmico y
complejo. {Qué tipo de productos y empresas han venido mostrando mayor capacidad de
sostener el esfuerzo exportador y su relaciéon directa con el crecimiento y desarrollo
econdmico nacional? ;Qué factores estructurales organizacionales y productivos influyen
en la capacidad de sobrevivencia de las empresas? ;Hay un efecto de la composicion de la
mano de obra femenina en la capacidad de sobrevivencia exportadora? son algunas de las

preguntas que esta investigacion busca responder.



Capitulo I
PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

I.1 Descripcion de la realidad problematica

. Hasta hace tres décadas la literatura econdmica sobre comercio internacional se basaba
casi exclusivamente en el analisis de los patrones de comercio de los paises en base a
volimenes y valores agregados transados. La teoria central era la de las "ventajas
comparativas" en base a modelos del agente representativo, diferencias en dotacion de factores
y mercados perfectos para explicar los patrones de comercio. Esta teoria, sin embargo, ha
venido siendo cuestionada desde nuevos enfoques como los de informacion imperfecta, el rol

de preferencias por la diversidad y el funcionamiento de mercados no competitivos.

Sin embargo, las teorias alternativas a las ventajas comparativas tendieron a mantener el
supuesto del agente representativo, en gran parte también por limitaciones en obtener datos
sobre transacciones de comercio especificas. Esta situacion ha empezado a cambiar debido al
creciente acceso a datos sobre transacciones individuales, que permiten identificar a empresas,
productos, mercados y tiempos en las transacciones en mercados internacionales (Bernard et al,
2011). Esto ha abierto un espacio para teorias en las que los patrones de comercio son
explicados por la heterogeneidad de las empresas, productos y mercados; con multiples
posibilidades de interaccion entre los atributos de estas entidades, su evolucion en el tiempo y

las estructuras de mercado e instituciones.

Uno de los desarrollos tedricos mas importantes es considerar en forma explicita la
heterogeneidad de las firmas para explicar el comercio. La evidencia de datos micro muestra

que s6lo una fraccion de las empresas logra participar activamente del comercio internacional;



y que generalmente son las empresas mas grandes, mas productivas y con mayores niveles
tecnoldgicos (Bernard et al, 2011). Igualmente, se observa que son estas empresas las que
logran sobrevivir mas tiempo exportando (o importando), mientras una gran cantidad de otras

empresas tienen intentos fallidos de comercio por lapsos muy cortos de tiempo.

Estas regularidades empiricas han llevado a la formulacion de nuevas teorias y modelos
micro que dan cuenta de patrones de entrada y salida, asi como de la capacidad de
sobrevivencia, de empresas, productos y destinos en el comercio. Este ultimo interés dio lugar
a la aparicion del llamado analisis de sobrevivencia (servido analisis) en el comercio, utilizado
por primera vez para analizar caracteristicas de las exportaciones a los Estados Unidos por
Besades y Prusa (2006). Desde ese trabajo pionero, se han venido generando diversos estudios
empiricos con esta metodologia, tanto para paises desarrollados como en desarrollo. La
variable central analizada es la capacidad de sobrevivencia de las empresas en los procesos de
exportacion o importacion.

I.1.1 Problema general

(El impacto del auge agroexportador ha impactado positivamente en el crecimiento y
desarrollo de la economia peruana en el Gltimo quinquenio periodo 2013-2016?

I1.1.2 Problemas especificos

(Este impacto agroexportador ha motivado a que otros sectores de la economia se
pongan alertas de la consecuencias y repercusiones en la fragilidad de nuestro crecimiento y

desarrollo econdémico peruano periodo 2013-2016?



1.2 Objetivos de la investigacion

1.2.1 Objetivo general

a) El objetivo de esta investigacion es demostrar por qué tan importante es
considerar al sector agroexportador en el crecimiento y desarrollo de la economia del pais
periodo 2013-2016.

1.2.2 Objetivos especificos

a) Demostrar que las agroexportaciones son capaces de reactivar la economia y

fomentar la formalidad del empleo con mejores indices de conectividad y eficiencia periodo

2013-2016.

1.3 Justificacion de la investigacion

Cabe senalar que la justificacion de esta investigacion se sustenta en nuestra propuesta
disefiada en tres propuestas estan disefiadas para poder generar evidencia til para las politicas
publicas relacionadas a la promocion de las agroexportaciones. En particular, se le otorga
importancia a variables que podrian ser materia de intervencion publica por el lado del nimero
y tipo de mercados de exportacion, asi como a diferenciar los productos de acuerdo a su nivel
de consolidacion exportadora. En cuanto a las empresas, es de particular importancia evaluar si
la composicion de la mano de obra femenina tiene un impacto en la sobrevivencia, asi como
tener estimados sobre el rol de la escala de las empresas y su organizacion juridica, asi como
sobre acceso a redes y aspectos estructurales de dotacion de activos y acceso a servicios en los

territorios en los que se viene desarrollando la agroexportacion.



Capitulo 11

MARCO TEORICO

I1.1 Antecedentes de la investigacion

Segun Argiiello et al (2013), en los estudios que buscan dar cuenta de la capacidad de
sobrevivencia de empresas se pueden distinguir tres tipos de factores que la determinarian: (1)
diversificacion de productos y mercados; (ii) heterogeneidad en los mercados de destino; (ii1)
redes de informacion. Cabe sefialar que la mayor cantidad de estudios en la literatura actual se
centran en los factores (i) y (ii), como Tovar y Martinez (2011) para Colombia; Alvarez y Saez
(2014) para Chile; Martuscellui y Varela (2015) para Georgia; Rahu (2015) para Estonia;
Stirbat et al (2013) para Laos; Pelkmans-Blalaoing et al (2016) para Filipinas; y Esteve-Pérez
et al (2013) para Espana. Para el Peru también se han aplicado este tipo de modelos a datos de
exportacion en por lo menos dos casos: Volpe-Martincus y Carballo (2009), y Fugazza y
McLaren (2014). Ambos se refieren al conjunto de la oferta exportable y modelan
explicitamente la sobrevivencia de empresas en funciéon a caracteristicas de las firmas
relacionadas a la experiencia exportadora.

El trabajo de Argiiello et al (2013) sobre Colombia, de otro lado, es uno de los pocos
que se ubica en el tercer tipo de determinantes (redes) para explicar la capacidad de
sobrevivencia de las empresas exportadoras. Este enfoque nos parece muy importante y
prometedor para empezar a identificar factores estructurales ("internos al pais o regién") que
pueden influir en la capacidad de sobrevivencia de las empresas, ya que las redes estan
conformadas por firmas ubicadas en una misma localidad o territorio, donde se generan
intercambios de informacion potencialmente relevantes para el éxito exportador. Este enfoque
es de particular importancia para firmas que exportan productos agropecuarios, y que, por su
naturaleza estdn ubicadas en territorios con ciertas caracteristicas. Igualmente, en este tema

creemos que cabe rescatar algunos elementos de la antigua teoria de las ventajas comparativas,



en la medida que es posible identificar factores especificos de los territorios que les otorgan
este tipo de ventajas en dotaciones diferenciadas a las empresas ubicadas en ellos.

En el caso del auge agroexportador peruano es muy relevante el trabajo de Freund y
Piérola (2010), referido a agro-exportaciones. Este trabajo es importante porque pone en el
centro de la modelacion a la heterogeneidad de las firmas, aunque so6lo referida a lo que las
autoras llaman "habilidad". En dicho modelo las diferencias de productividad se explican
exclusivamente por diferencias de habilidad, un atributo no observable. No obstante, es
perfectamente posible ampliar las condiciones de heterogeneidad para incorporar factores
estructurales mas cercanos a las denominadas "redes" de Argiiello et al (2013), y que pueden
referirse a dotaciones de activos, acceso a infraestructura y servicios, condiciones climaticas, u
otras de caracter localizado. De hecho, Argiiello et al consideran varios de estos factores en sus
estimaciones para Colombia, aunque centran su atencion en el rol potencial de las "redes" para

explicar la capacidad de sobrevivencia.

El presente trabajo se ubica dentro de los tipos de analisis que le otorgan particular
importancia a la heterogeneidad de las firmas en funcion a factores estructurales en las
localidades donde operan para explicar su sobrevivencia exportadora. Creemos que este es un
enfoque prometedor, tanto para explicar el auge agroexportador peruano como para discutir
potenciales medidas de politica que hagan a la agroexportacién mas sostenible en el tiempo, y

mas amplia en su cobertura territorial y socio-econdmica.

I1.2 Bases teoricas

Analisis teérico conceptual

Propuesta de un modelo de comportamiento de empresas



Utilizaremos como base el modelo tedrico desarrollado por Freund y Piérola (2010),
que tiene la ventaja de haber sido planteado explicitamente para explicar la dindmica del sector
agroexportador (no tradicional) peruano durante el auge exportador de los 1990-2000s. El
objetivo central del modelo es explicar la dindmica de entrada y salida de empresas y de
productos del mercado de exportacion. Los agentes (emprendedores) tienen heterogeneidad de
productividad (que asocian a diferencias en habilidad), y pueden orientar su produccion al
mercado doméstico o al de exportacion (se consideran excluyentes, no se modelo opciones

mixtas).

Los agentes deciden si exportan o no comparando en cada periodo si las ganancias entre
orientarse al mercado de exportacion son mayores a las del mercado doméstico en funcion a
diferenciales de precios y de costos de exportacion. Los costos de exportacion son inciertos
hasta que el agente exporta, cuando se revelan. Es decir, los agentes que estan por exportar
enfrentan incertidumbre sobre el costo de exportar y, por ende, sobre las ganancias. Una vez
que exportan ya no enfrentan dicha incertidumbre y pueden conocer la ganancia de exportar
indefinidamente. Un agente puede decidir exportar y luego dejar de exportar (salir) si el costo
de exportacion es muy alto y la ganancia (revelada) es menor a la ganancia que obtendria en el
mercado doméstico. Este elemento es crucial para explicar la dinamica de entrada y salida de

las empresas.



_ Grafico 4. Modelo de participacion de empresas agroexportadoras

En el eje horizontal se consigna el valor del parametro de habilidad del empresario (at)

que identifica cudn productivo es. Las lineas identifican el valor (presente) de cada estrategia
empresarial y su valor esperado en un horizonte de tiempo (se puede asumir indefinido). Un

CI.U{ oL oL

<ol , . . ,
00" no sera empresario, mientras que solo produce para el mercado

agente con

e o <y ok o
Aot exportan y salen; y agentes con oo exportan y se

doméstico. Agentes con
quedan en la exportacion.

De esta forma, el modelo genera cuatro tipos de agentes: (i) no empresarios; (ii)
empresarios para mercado local; (iii) empresarios exportadores que entran y salen de la

exportacion; (iv) empresarios exportadores que entran y se quedan exportando. El tercer grupo

ocurre porque los agentes no saben el costo de exportacion previamente a exportar. La



ubicacion de cada agente en este "mapa empresarial" depende del valor de «, es decir, de la
productividad del agente para la actividad empresarial. Ademas, el modelo es util para entender
qué pasa cuando se mueven los costos de exportacion, ya sean costos recurrentes o costos a la

entrada y salida, que implican desplazamientos de las lineas de valoracion de cada estrategia.

Para los propdsitos de nuestra investigacion, el pardmetro mas importante del modelo es ©f, ya
que este pardmetro estara directamente relacionado a la probabilidad de sobrevivencia de empresario en
el mercado de exportacion. A mayor valor de ©, mayor probabilidad de sobrevivencia tanto en un
punto del tiempo como durante periodos largos. En el modelo original este pardmetro es Gnicamente
asociado a la "habilidad" (no observable) del empresario. En nuestro caso, expandiremos el significado

del parametro para asociarlo a diversas caracteristicas del empresario y el entorno local o regional en el

o X)

que se desenvuelve. Asi, definimos la funcion , donde las variables X pueden ser: escala,
organizacién empresarial, presencia de redes, experiencia, acceso a recursos ¢ infraestructura, acceso a
servicios agropecuarios y crédito, entre otros.

Este modelo también permite introducir el tema de la composicion de la mano de obra por
género dentro de los factores potencialmente importantes para explicar la sobrevivencia exportadora.
Existen algunas caracteristicas especificas de las actividades de cosecha y procesamiento de productos
agricolas perecibles para exportacion que pueden hacer mas productiva la mano de obra femenina
dentro de ciertos parametros. Este tipo de relacion entre la composicion de género y la productividad ha
sido explorado en otros estudios sobre el sector manufacturero (Wu y Cheng, 2016), aunque en ese caso
a través del canal del clima laboral. Autores que plantean una relacion directa entre la composicion de
género y productividad en funcion a roles productivos diferenciados son Hellerstein y Newmark (1999).

En la seccion metodologica plantearemos una hipotesis explicita sobre este tema a ser evaluada en las

estimaciones economeétricas.

Propuesta de un modelo de sobrevivencia



El analisis de sobrevivencia toma como unidad de estudio a la duracién (tiempo) de una
empresa o producto en el mercado desde su ingreso hasta que sale del mismo. Se busca
explicar la variabilidad en dicha duracion en funcion a factores observables (y no observables).
Si definimos a T como el tiempo que un agente o producto dura en el mercado (exposicion al

riesgo), se construye la funcién de sobrevivencia S(t) como:

S)=Pr(T=t)=1—F(t), t=12,... (1)

donde F(t) es funcion acumulativa de probabilidad de duracion (sobrevivencia) para
cada unidad discreta de tiempo t. En cada punto de t los agentes o productos tendran distintas
probabilidades de mantenerse (sobrevivir) en el mercado. La expresion (1) mide la
probabilidad acumulada de sobrevivir, pero también es usual modelar la probabilidad

instantanea de sobrevivencia, conocida como la funcion de riesgo (Hazard funcion):

o) =15 @

Esta funcion mide la tasa de riesgo a la que cada agente y/o producto esta expuesto a salir del
mercado en cada momento t. La especificacion de diversas formas de (2), tanto paramétricas como no

paramétricas, es la base para el analisis de sobrevivencia.

Para nuestro estudio sobre agroexportacion es importante incorporar caracteristicas o
atributos de los productos y empresas en la funcion de riesgo, de tal forma que podamos medir

el impacto diferencial de estas variables en la probabilidad de sobrevivencia (riesgo). Si
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definimos el vector x de atributos, una forma muy usada es la especificacion semi-paramétricas

de Cox:

h(t) = ho(t)exp(X'p) (3)

donde ho es una funcién de riesgo base de las empresas, y B identifica los coeficientes que

afectaran la probabilidad de sobrevivencia.

La expresion (3) asume que las variables en X tienen un impacto similar (constante) al
largo del tiempo en la funcidon de riesgo bésico. Una especificacion como (1)-(3) es la base de
nuestra estimacion econométrica de sobrevivencia de productos y empresas en los mercados de

exportacion.

I1.3 Definiciones conceptuales (definicion de términos basicos)

I1.4 Formulacion de la hipotesis

I1.4.1 Hipotesis general

La promocion y el desarrollo de las agroexportaciones generan un impacto positivo en
el desarrollo econdmico de nuestro pais periodo 2013-2016.

11.4.2 Hipotesis especificas

La capacidad de sobrevivencia de productos de agroexportacion dependera de algunos
atributos como el valor exportado, el precio de exportacion, el nimero y tipo de mercado de

exportacion periodo 2013-2016.
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La capacidad de sobrevivencia de las empresas agroexportadoras dependera de la
composicion femenina de la mano de obra en las zonas de localizacion de dichas empresas

periodo 2013-2016.

La capacidad de sobrevivencia de las empresas agroexportadoras depende de atributos
organizacionales y de acceso a servicios como su tamafio, organizacion juridica, acceso a redes,

acceso a crédito y asistencia técnica periodo 2013-2016.
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Capitulo 111
METODOLOGIA

III.1 Diseiio metodoldgico

II1.1.1 Tipo de investigacion

El disefio de investigacion utilizado es no experimental-longitudinal, debido a que se
recolectaron datos del periodo 2000-2016 infiriendo en las consecuencias relacionadas a la
hipdtesis, sin manipular la variable observandose fendmenos tal cual se presentan en su

contexto originario para poder ser descritos en el desarrollo de esta investigacion.
I11.1.2 Nivel de investigacion

I11.1.3 Diseiio

Sus variables no tienen una manipulacién que es intencional ya que no tienen grupo de
control y no son de caricter experimental, lo cual su enfoque es analizar y estudiar los
fenomenos de la realidad después de haber ocurrido”. (Carrasco, 2008, p. 16)

. El disefio utilizado en la presente investigacion fue del tipo no experimental,
transaccional correlacional.

. No experimental, porque se observaron situaciones existentes dentro de la
empresa: Minimarket Mega Corporacion S.A.C.

. Transaccional, porque la recoleccion de informacién hizo en un solo momento y
en un tiempo unico el afio 2017.

. Correlacional, porque se determiné la relacion entre las variables de estudio.

. A continuaciéon se muestra el esquema del disefio correlacional de la

investigacion, considerado de la siguiente manera:
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I11.1.4 Enfoque

El presente trabajo de investigacion se realizd en un enfoque cuantitativo ya que utiliza
recoleccion de datos para probar la hipotesis con base a la medicion numérica con la finalidad
de establecer pautas de comportamiento y probar teorias. (Herndndez, 2006)
III.2 Poblacion y muestra

En esta investigacion no correspondio la distincion entre poblacion y muestra, porque
los datos que fueron utilizados ya existian, es decir, son datos ex post facto.

III.3 Operacionalizacion de la variable e indicadores

II1.4 Técnicas e instrumentos de recoleccion de datos

I11.4.1 Técnicas a emplear

Después de ser recogidos los datos de las entidades competentes como FAO, SUNAT,
INEI, Ministerio de la Produccion, fueron organizados a través de la agrupacion en variables,
indicadores y dimensiones. Para luego ser representados a través de grafico de lineas y barras;
que fueron descritos a través de coeficiente de correlacion.

I11.4.2 Descripcion del instrumento

En este caso, no se requirid de una técnica o instrumento especial de recoleccion datos
porque los datos ex post facto. En cuanto a la validez del contenido se recurri6 a la opinion de
1 experto en el area. (Anexo 2) La confiabilidad no corresponde porque los datos ya existian.

III.S Técnicas para el procesamiento de la informacion
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Capitulo IV
RESULTADOS

IV.1PRESENTACION DE CUADROS, GRAFICOS E INTERPRETACIONES

Existe amplio consenso en que en el Pert ha ocurrido un auge agroexportador en las
ultimas dos décadas. El mayor dinamismo se ha concentrado en las frutas y hortalizas, como se

puede ver en el siguiente grafico.

GRAFICO 1
EXPORTACIONES AGRARIAS ANUALES DESDE 1994 HASTA 2017
(EN MILES US$)

La demanda mundial por algunas frutas y hortalizas ha aumentado de manera
significativa en las ultimas dos décadas, especialmente en los paises mas ricos. Esta tendencia
se asocia a cambios en los habitos de consumo por los crecientes problemas alimentarios de
una dieta desbalanceada hacia grasas y carbohidratos. Utilizando datos del portal de

COMTRADE, analizamos la evoluciéon de la demanda mundial (importaciones) de 16
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productos que el Peru exporta y que son parte del auge agroexportador, como se puede ver en

el cuadro siguiente para el afio 2016.

Grafico 2. Exportaciones y demanda mundial

Peru: evolucion de exportaciones y demanda mundial
Escala logaritmica de valor en 1,000 USD
2&-
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Fuente: COMTRADE

Al afio 2016, el Pert logré exportar US$ 2.9 mil millones de estos productos, cubriendo
un 3.8% de la demanda mundial. Como se puede ver, la oferta estd fuertemente concentrada en
cinco productos: esparragos, uvas, paltas, mangos y arandanos, que ocupan el 84% del total. En
estos cinco productos el Pert ocupa entre el 6% y 9% de la demanda mundial. En el grafico
siguiente se muestra la evolucién de la demanda mundial y la oferta agroexportadora peruana
entre 1998 y 2016 (escala logaritmica).

Es claro que ambas series estan positivamente correlacionadas, pero también se puede

ver que la oferta exportada peruana ha crecido a una tasa bastante mayor que la de la demanda
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mundial por estos productos. Como las series estdn en logaritmos, la pendiente es equivalente a

la tasa de cambio de la variable. En este caso, la tasa de crecimiento anual promedio de las

agroexportaciones peruanas asciende a 16%, mientras que la tasa de la demanda asciende a

Tabla 1. Exportaciones y demanda mundial de productos de agroexportacion 2016
(Miles US$)
Peru % Peru Mundeo % al Mundo

1| Esparragos 809,970 28.1% 10,571,000 7.66%
2 |Uvas 659,718 22.9% 8,466,736 7.79%
3 |Paltas 396,888 13.8% 4,821,859 8.23%
4__|Mangos 306,246 10.6% 5,027,100 6.09%
5 | Ardndanos 241.256 B.4% 2,523,507 9.56%
6 |Mandarinas 135,313 4.7% 4,326,989 3.13%
7 | Paprika 91,107 3.2% 1,418,148 6.42%
8 |Cebolias 71,075 25% 2,918,181 244%
9 | Otros vegetales 4,661 1.9% 3,345,572 1.63%
10 | Otras frutas 41,220 14% 2,649,205 1.56%
11_|Lequmbres 36,502 1.3% 11,495,452 032%
12 | Frijoles 24 460 0.8% 1,365,151 1.79%
13 | Aceftunas 7958 0.3% 100,158 7.95%
14 | Naranjas 4,249 0.1% 4,938,445 0.09%
15 | Melones 2,305 0.1% 3,590,959 0.06%
16 | Tomates 437 0.0% 8,567,357 0.01%

Total 2,883,365 100.0% 76,125,819 3.8%
Fuente: COMTRADE (2018)

solo 6.7%. En otras palabras, el crecimiento de la demanda mundial por los productos peruanos

podria explicar un 42% del crecimiento, pero queda un 58% que ha implicado aumento de la

oferta desplazando a otros competidores. Esto indica que la demanda ha sido importante pero

también la capacidad competitiva del sector agroexportador peruano.

Esto también se puede ver comparando la evolucion peruana con los competidores de

paises en desarrollo méas importantes en los mercados de frutas y hortalizas, como se puede ver

en el grafico siguiente.
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] GRAFICO 3 ]
EVOLUCION DE EXPORTACIONES COMPETIDORES DEL PERU 1994-2016
(INDICE, 2004=100)
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El Pert ha tenido la evoluciéon mas rapida desde 2004 al 2016, superando a China e
India que también han empezado a crecer fuertemente en los Gltimos afios. México y Chile, en
la region, han crecido mucho menos en el conjunto de los 16 productos analizados. Es entonces
evidente que el auge agroexportador peruano tiene elementos importantes de desplazamiento

de otros competidores en los mercados mundiales.

En cuanto a la estructura empresarial del sector agroexportador orientado a frutas y
hortalizas, una cifra difundida por el Ministerio de Trabajo y Promocion del Empleo (MTPE)
sobre las mas de 1,000 empresas acogidas al régimen especial de promocién agraria indica que
solo las 15 primeras concentran casi el 50% de la masa laboral. Igualmente, el MTPS sefiala

que las empresas de mas de 100 trabajadores ocupan al 89% de la masa laboral total. Esto
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indica una muy alta concentracion de la actividad exportadora en unas pocas empresas bastante

grandes.

En cuanto a concentracion en términos de exportaciones, informacion de SUNAT sobre
las principales empresas exportadoras de frutas y hortalizas ubicadas en la costa genera el

siguiente resultado para las 10 empresas mas importantes.

Tabla 2. Exportaciones de 10 empresas mas grandes en afio 2017

EMPRESA wﬁa exp:iac:o Region
CAMPOSOL S.A. 244 7.9% LA LIBERTAD
VIRUSA 167 24% LA LIBERTAD
DANPER TRUJILLO SAC. 152 49% LA LIBERTAD
SOCIEDAD AGRICOLA DROKASAS A 107 3 4% ICA
COMPLEJO AGROINDUSTRIAL BETASA. 105 3.4% NORTE
TALS A 93 3.0% LA LIBERTAD
GANDULES INC SAC 78 25% LAMBAYEQUE
SOCIEDAD AGRICOLA RAPEL SAC. 74 24% PIURA
CONSORCIO DE PRODUCTORES DE FRUTA

SA 71 2.3% ICA
ECOSAC AGRICOLA SALC. 63 20% PIURA
TOTAL 1,154 37%

Fuente: SUNAT. www.sunat.gob.pe

Las primeras 10 empresas exportaron US$ 1,154 millones en 2017, equivalente al 37%
del total exportado ese afio (frutas y hortalizas). Si se observa el &mbito principal de operacion
de estas empresas, se ve una fuerte concentracion geografica en s6lo dos areas, valles en los
departamentos del norte, como La Libertad, Lambayeque y Piura, y en el departamento de Ica.

En general, el boom agroexportador peruano ha estado marcado por altos niveles de

concentracion de la actividad en pocas empresas de gran tamafio, ubicadas en valles especificos
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de la costa peruana con riego todo el afio y que recibieron gran inversion publica en irrigacion

y tierras de dichos proyectos en las ultimas dos décadas.
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Capitulo V

DISCUSION CONCLUSION Y RECOMENDACIONES

V.1 Discusion

En relacion al estudio presentado, basado en datos extraidos de fuentes confiables las
cuales modifican mensualmente estos indices de crecimiento, podemos notar que nuestro pais
se encuentra muy paciente a la espera del crecimiento. De igual manera las barreras aduaneras
actuales las cual nos protegen sobre la competencia desleal deben regularse mas y verificar que
otro tipo de importaciones nos estan realizando una competencia indirecta. De otro lado, no
coincido con Ledn (2013) quien sefiala que nuestro pais se basa en el enfoque de exportaciones
tradicionales y no en las exportaciones no tradicionales ya que actualmente nos encontramos en
un proceso de fidelizacion a largo plazo de los pequeiios productores, sin embargo, con la
actual coyuntura de nuestro pais y la corrupcion latente esto se hace muy dificil. Finalmente
coincido con Vasquez (2007) en que si queremos mejorar la oferta exportable nosotros
debemos tener objetivos claros como tales como: a) contar con la infraestructura correcta en las
vias para agilizar la logistica local, b) generar planes de promocion e incentivos a las empresas
emergentes para iniciarlos como proveedores del estado y asi incrementar nuestra balanza
comercial c¢) priorizar el castigo a la corrupciéon para generar mayor confianza dentro de
nuestras regiones asi de esta manera poder incrementar las inversiones privadas gracias a la

confianza generada.

V.2 Conclusiones

De acuerdo con los resultados de la investigacion, ha quedado demostrado que la
balanza comercial del sector externo peruano tuvo épocas muy buenas donde la promocion de
la exportacion fue muy viable lo cual genero ingresos importantes hacia nuestro pais. 2. De
acuerdo con los resultados de la investigacion, ha quedado demostrado que atn nos falta

promover e incentivar a pequefios empresarios para incursar dentro del dmbito internacional
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siendo correctamente asesorados. 3. De acuerdo con los resultados de la investigacion, ha
quedado demostrado que, si trabajamos en conjunto y eliminamos los extensos tramites para
las pequefias empresas, podemos reducir las importaciones y concentrar nuestro trabajo en la
materia prima para volvernos proveedores competitivos internacionalmente. 4. De acuerdo con
las conclusiones 1, 2 y 3 se colige que el sector externo peruano, debe afrontar muchos retos y
ganar mayor confianza de sus empresas emergentes para asi incrementar sus exportaciones no
tradicionales y de esta manera se puedan igualar y/o mejorar con las exportaciones

tradicionales.

V.3 Recomendaciones

En la actualidad, el Peru necesita priorizar los incentivos para las pequeiias empresas
emergentes para asi poder incursionar sin temores al mercado internacional. 2. El estado debe
eliminar los extensos parametros documentarios para la creacion de empresas, asi mismo al
iniciar el tramite darles a conocer los beneficios de enfocarse al mercado internacional. 3. El
estado debe combatir la corrupcion para proteger a las pequefias empresas emergentes, asi de
esta manera se ganaria mayor confiabilidad para incursionar al mercado internacional. 4. Se
necesita crear un organismo el cual se encuentre encargado de visitar periddicamente a los
productores y ver la manera de impulsar sus negocios a través de nombramientos como

proveedores para las exportaciones no tradicionales.
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VII. ANEXOS: MATRIZ DE CONSISTENCIA EL IMPACTO DE LAS AGROEXPORTACIONES EN EL DESARROLLO ECONOMICO EN EL
PERU: PERIODO 2013-2016
2 INDICADORES
PROBLEMA OBJETIVO JUSTIFICACION HIPOTESIS VARIABLES VALORACION METODOS
Formulacion del Problema Objetivo General Cabe senalar que la justificacion de esta Hipotesis General Empresas y de | Indicadores de Métodos aplicativos

General

(Existen razones para asegurar
que el auge agroexportador ha
impactado positivamente en el
crecimiento y desarrollo de la
economia peruana en el ultimo
quinquenio periodo
2013-2016?

Problemas especificos
(Este impacto agroexportador

ha motivado a que otros
sectores de la economia se
pongan  alertas de la
consecuencias y repercusiones
en la fragilidad de nuestro
crecimiento y  desarrollo
econémico peruano periodo
2013-2016?

El objetivo de esta
investigacion es demostrar por

qué tan  importante  es
considerar al sector
agroexportador en el

crecimiento y desarrollo de la
economia del pais periodo

2013-2016,
jetivos Especifi
Demostrar que las

agroexportaciones son capaces
de reactivar la economia y
fomentar la formalidad del
empleo con mejores indices de
conectividad y  eficiencia
periodo 2013-2016.

investigacidbn se sustenta en nuestra
propuesta diseflada en tres propuestas
estan disefladas para poder generar
evidencia util para las politicas publicas
relacionadas a la promocion de las
agroexportaciones. En particular, se le
otorga importancia a variables que podrian
ser materia de intervencion publica por el
lado del numero y tipo de mercados de
exportacion, asi como a diferenciar los
productos de acuerdo a su nivel de
consolidacion exportadora. En cuanto a las
empresas, es de particular importancia
evaluar si la composicién de la mano de
obra femenina tiene un impacto en la
sobrevivencia, asi como tener estimados
sobre el rol de la escala de las empresas y
su organizacion juridica, asi como sobre
acceso a redes y aspectos estructurales de
dotacion de activos y acceso a servicios en
los territorios en los que se viene
desarrollando la agroexportacion.

a) a. La promocion y el
desarrollo de las
agroexportaciones  generan un
impacto positivo en el desarrollo
economico de nuestro pais
periodo 2013-2016.

Hiotesis E ifi

a. La capacidad de sobrevivencia de

productos de agroexportacion

dependera de algunos atributos
como el valor exportado, el precio
de exportacion, el nimero y tipo
de mercado de exportacion.

b. La capacidad de sobrevivencia de
las empresas agroexportadoras
dependera de la composicién
femenina de la mano de obra en
las zonas de localizacion de
dichas empresas.

c. La capacidad de sobrevivencia de
las empresas agroexportadoras
depende de atributos
organizacionales y de acceso a
servicios como su tamafo,
organizacion juridica, acceso a
redes, acceso a crédito y asistencia
técnica.

productos del mercado

de exportacion. Los
agentes

(emprendedores) tienen
heterogeneidad de
productividad (que

asocian a diferencias en
habilidad), y pueden
orientar su produccion
al mercado doméstico o
al de exportacion (se
consideran excluyentes,
no se modelo opciones
mixtas).

comportamiento
de empresas y de
sobrevivencia

a modelos de
comportamiento  de
empresas y a
modelos de
sobrevivencia




