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RESUMEN

Objetivo: Demostrar la forma en que las fuentes de financiamiento influyen en las

exportaciones de la empresa agricola La Candelaria S.A., Distrito de Sayan, 2021.

Método: La poblacion estuvo compuesta por 50 personas entre accionistas,
funcionarios y servidores de la empresa agricola tomada como unidad de analisis, se tomo
como muestra la totalidad de personas, a quienes se les aplicé un cuestionario de 30
preguntas, cuyas respuestas estuvieron estructuradas de acuerdo al grado de satisfaccion de
la escala de Likert, teniendo en consideracion las dos variables, fuentes de financiamiento y

exportaciones.

Resultados: De acuerdo a los resultados obtenidos a través de las encuestas, el 80.0%
de los entrevistados califico la gestion de las fuentes de financiamiento de la empresa donde
labora en un nivel medio, esto en razén de que algunas alternativas en el mercado, tales como
el leasing financiero, el financiamiento bancario, o el financiamiento mediante el aporte de
accionistas, no se esta utilizando de manera eficiente, es decir se est4 desaprovechando la
oportunidad de apalancar a la empresa para hacer crecer con mayor intensidad las
exportaciones. Con la finalidad de contrastar las hipétesis planteadas se utilizé la prueba de

correlacion estadistica R de Spearman.

Conclusion: La principal conclusion es que existe una relacion muy significativa
entre las variables fuentes de financiamiento y las exportaciones de la empresa agricola La
Candelaria S.A., Distrito de Sayan, 2021 (rs = 0.884, p=0.000), es decir, si se desea mejorar
las exportaciones, un factor clave seria optimizar la manera como se viene utilizando las

diferentes formas de financiamiento existentes en el mercado.

Palabras clave: fuentes de financiamiento, exportaciones, leasing financiero,

financiamiento bancario, aporte de accionistas.
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ABSTRACT

Objective: Demonstrate the way in which financing sources influence the exports of

the agricultural company La Candelaria S.A., Sayan District, 2021.

Method: The population was made up of 50 people including shareholders, officials
and servers of the agricultural company taken as the unit of analysis, the totality of people
was taken as a sample, to whom a questionnaire of 30 questions was applied, whose answers
were structured according to according to the degree of satisfaction of the Likert scale, taking

into account the two variables, sources of financing and exports.

Results: According to the results obtained through the surveys, 80.0% of the
interviewees rated the management of the financing sources of the company where they work
at a medium level, this because some alternatives in the market, such as such as financial
leasing, bank financing, or financing through shareholder contributions, is not being used
efficiently, that is, the opportunity to leverage the company to make exports grow more
intensely is being wasted. In order to contrast the proposed hypotheses, Spearman's R

statistical correlation test was used.

Conclusions: The main conclusion is that there is a very significant relationship
between the financing source variables and the exports of the agricultural company La
Candelaria S.A., Sayan District, 2021 (rs = 0.884, p=0.000), that is, if you want to improve
exports, a key factor would be to optimize the way in which the different forms of financing

existing in the market have been used.

Keywords: financing sources, exports, financial leasing, bank financing, shareholder

contribution.
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INTRODUCCION
Es reconfortante conocer que en los ultimos afios nuestra economia ha estado
creciendo significativamente, sosteniéndose no solo en la exportacion de productos no
tradicionales, especialmente los ligados a la actividad minera, cuya caracteristica es que son
productos con poco valor agregado, sino por actividades no tradicionales, tales como los
ligados al sector de la agroexportacion, principalmente de productos como la palta, las uvas

de mesa, los esparragos, los arandonos, entre otros.

Esta realidad, esta reflejandonos un cambio significativo no sélo desde el punto de
vista cuantitativo, divisas que ingresan al pais, sino fundamentalmente desde el punto
cualitativo, es decir que hoy nuestra oferta exportable ha logrado superar estandares de
calidad muy exigentes impuestas por los principales mercados de Europa, asia y norte
américa, lo cual no es sino un aspe3cto final de una serie de procesos que se inician desde el
cultivo del producto y que no terminan con la cosecha, sino mejoras en los procesos de
seleccién y empaque, controles sanitarios, controles de calidad, conocimientos de los

procesos de exportacion, conocimientos del comercio internacional, entre otros aspectos.

La mejora de los procesos, desde la etapa de siembra, cultivo, cosecha, seleccion,
empaque, envio, requiere no solo conocimientos propios de la actividad, sino que cada uno
de estos procesos cumplan rigurosos estandares que luego seran certificados de manera
integral. Se requiere obviamente, un cambio en el proceso de gestién de las actividades
operativas y financieras de la empresa, es decir, las exigencias que exigen los mercados
internacionales, implican que las empresas tienen que estar aplicando procesos de mejora

continua, buscando la excelencia.

Visto el panorama de cambios en los modelos de gestion, esto no podria ser factible
de aplicar sino se cuenta con el financiamiento necesario, sin este factor indispensable, seria

poco probable que las empresas logren la aspiracion de llevar sus productos a mercados
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sumamente exigentes. Felizmente hay empresarios que estan entendiendo la necesidad de
gestionar eficientemente las finanzas de la empresa, y hoy son conscientes de que necesitan
asesorarse 0 especializarse acerca de los mecanismos mas ventajosos para financiar las

operaciones del negocio.

El financiamiento de las empresas agricolas no suele ser un mercado muy atendido
por las empresas financieras o del sistema financiero peruano, esto en virtud al riesgo de
repago que para ellos les genera una actividad, a todas luces complicada y susceptibles a
variables internas y externas que podrian impactar en la rentabilidad del negocio. En ese
sentido cada empresa tiene que analizar y seleccionar la estructura de financiamiento que
mejor responsa a las caracteristicas empresariales, montos requeridos, tasas de interés del
mercado, facilidades o posibilidades de reprogramacion o refinanciamiento, garantias o

colaterales exigidos por la entidad financiera.

Bajo esa perspectiva y en razon a la naturaleza de las actividades de la empresa
tomada como unidad de andlisis, la presente investigacion enfoca modalidades de
financiamiento como el leasing financiero, para la adquisicidn o renovacién de los equipos
necesarios, el financiamiento bancario, cuando se requiere financiar actividades operativas
ligadas a los procesos del negocio, y también esta la posibilidad de los aportes de los
accionistas o socios de la empresa, cuando se convenzan de que la rentabilidad que le puede
ofrecer la empresa es superior a lo que obtendria comparativamente con otras alternativas de

inversion.

En cuanto a la estructura del informe final de investigacion, y en cumplimiento al
reglamento vigente en nuestra universidad, este presenta seis capitulos los cuales
sintetizamos a continuacion. En el capitulo I, titulado Planteamiento del Problema, se
describe y contextualiza el problema de las fuentes de financiamiento y su implicancia en

las exportaciones de la empresa agricola La Candelaria S.A, esto nos permitié definir el
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problema general y los problemas especificos, asi como plantear los objetivos, justificar la

investigacion y su correspondiente delimitacion.

En el capitulo 11, titulado Marco Tedrico, se citan los resuimenes de algunos trabajos
de investigacion tanto de autores internacionales como nacionales, relacionados con nuestras
variables de estudio, se describe las bases tedricas que sostiene la investigacion, las bases
filoséficas, la definicidn de términos basicos, lo cual nos conduce a plantear las hipotesis de

investigacion, concluyéndose con el cuadro de operacionalizacion de las variables.

En el capitulo 111, denominado Metodologia, con el propoésito de lograr los objetivos
de la investigacion, se formula el disefio metodoldgico, se determina la poblacion y la
muestra representativa, se seleccionan las técnicas e instrumentos de recoleccion de datos,

asi como las técnicas para el procesamiento de la informacion.

En el capitulo 1V, denominado Resultados, se presenta a través de tablas y gréaficos,
la informacion procesada y recogida a través de los cuestionarios, exponemos la
presentacion, analisis e interpretacion de los resultados, se utilizé para tal efecto el software

estadistico SPSS V25.

En el capitulo V, denominado Discusion, confrontamos los resultados obtenidos por

la investigacion, con los antecedentes mostrados en el marco tedrico.

En el capitulo VI, denominado Conclusiones y Recomendaciones, exponemos las
conclusiones a las que arrib6 la presente investigacion, asi como realizamos las

recomendaciones en atencion las conclusiones establecidas.

Como fuentes de informacion, se considera las fuentes bibliograficas, y electronicas

utilizadas en el desarrollo de la investigacion.

La Autora



1.1.

CAPITULO I: PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

Descripcion de la realidad probleméatica

Durante los ultimos treinta afios, el mundo ha venido pasando una serie de
transformaciones en sus procesos econdémicos, la aparicion o consolidacion de
potencias econdmicas mundiales, la apertura de mercados via los tratados de libre
comercio, el auge del comercio electronico aprovechando los beneficios del
desarrollo de la informatica y el desarrollo de transacciones econdmicas y financieras
en tiempo real utilizando ordenadores, le han dado un nuevo marco al
posicionamiento de los paises en el contexto internacional.

El sector empresarial obviamente, no ha estado ajeno a esta realidad, teniendo
la imperiosa necesidad de realizar cambios, analizando escenarios y formulando
estrategias para que la direccion de las empresas y organizaciones se alineen en esa
misma direccion. La alta competencia generada por la apertura de los mercados, ha
provocado efectos negativos, como es el hecho de que numerosas empresas que no
estuvieron preparadas para enfrentar los desafios, tuvieron que liquidarse y
desaparecer del mercado nacional. Pero también ha provocado efectos positivos,
como la posibilidad de acceder a bienes y servicios a precios mas razonables.

La busqueda de nuevos mercados internacionales para los productos agricolas
han sido los motores que han impulsado a que administradores y gerentes realicen
una serie de estrategias, algunas con resultados exitosos y en otros casos con
estrepitosos fracasos. Lo que, si se ha podido poner en evidencia, es que no existe
una receta unica para lograr los objetivos de la organizacion, en realidad cada
empresa, de acuerdo a su magnitud, de acuerdo al sector, de acuerdo a su modelo de

negocio, tiene sus propias particularidades, por lo tanto, partiendo del diagndstico,
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cada quien tendra una problematica diferente, sin que eso signifique que algunos
rasgos se puedan repetir en muchas empresas.

De acuerdo a informacion manejada por la Superintendencia Nacional de
Administracion Tributaria (2022), en el periodo enero-octubre de 2022, las
agroexportaciones no tradicionales alcanzaron un valor de US$ 6,738 millones, lo
que implica un crecimiento del 10.4% con respecto al mismo periodo de 2021, y un
28.8% mayor que en 2020 .

De acuerdo al portal web Sociedad de Comercio Exterior del Peri (2022) la
misma fuente de informacion, los principales paises de destino de las exportaciones
agricolas no tradicionales son las siguientes:

EE. UU. lidera la lista, con un total de US$ 2,364 millones (+17.9%),
seguido por Paises Bajos, con US$ 1,018 millones (-3.8%); Espafia, con
US$ 408 millones (-2.8%), y Ecuador, con US$ 344 millones (50.3%). En
cuanto a los envios a China, se logré exportar un valor de US$ 300
millones, lo que representa apenas un 4.4% del total; sin embargo, dicha
cifra tuvo un aumento del 65.4% con relacion al valor exportado en el
mismo periodo del afio pasado. Entre los principales productos exportados
que impulsaron su dinamismo destacan los arandanos (US$ 116 millones),
las algas (US$ 57 millones) y las uvas frescas (US$ 51 millones).

Los procesos de exportacion demandan contar con recursos econdmicos
suficientes para solventar el envio de productos al mercado internacional, cuando no
puede ser autofinanciados por los inversionistas, urgen contar con los mecanismos
para lograr el financiamiento correspondiente, estos procesos de financiamientos
deben ser a tasas de interés lo suficientemente atractivas para que los precios finales

de nuestros productos terminen siendo competitivos. Sin embargo, muchas empresas
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no pueden acceder a financiamiento de sus operaciones, perdiendo la oportunidad de
incursionar en actividades de exportacion.

Las empresas del sector agricola, siendo este un sector sujeto a una serie de
factores que suelen ser muy volatiles, precios de mercado, niveles de productividad,
climas estacionales, entre otros; es catalogado un sector de la economia de alto
riesgo, dificil de predecir sus resultados; sin embargo, esta situacion es factible de
reducirla y mitigarla cuando se realiza un trabajo de planificacion que pondere las
diferentes variables tanto enddgenas como exdgenas. En este sentido, el desarrollo
de la agro exportacion resulta sumamente beneficioso, porque los precios de nuestros
productos se cotizan a un mejor precio

Las estrategias empresariales tienen que procurar dotar a quienes dirigen de
herramientas que les permitan tomar decisiones en el momento oportuno, fomentar
la capacidad de adaptarse a las situaciones cambiantes del mercado y una propuesta
de mejora constante de la productividad de los campos de cultivo, de mejoras en el
poder de negociacion de los productos y sobre todo de un soporte administrativo y
comercial que le permita dar respuestas inmediatas a las vicisitudes que se van a
presentar.

A lo largo de nuestro territorio, principalmente en la costa norte, costa central
y en el sur, se han logrado asentar y posicionar empresas con singular éxito, que
estan dedicadas a la agroindustria de exportacion, el signo que las diferencia, es los
enormes esfuerzos por dotarlas de una adecuada organizacion, la aplicacion de
estrategias adecuadamente seleccionadas, promoviendo la competitividad y
haciéndolas flexibles a la dinamica de mercados cada vez mas globalizados.

Sin embargo, esta realidad favorable, solo estd focalizada en un ndmero

reducido de empresas, mientras que, por otra parte, un nimero considerable de



1.2.

1.3.

4

micro, pequefias y medianas empresas del sector, presentan muchos problemas que
no les permite su escalamiento, subsistiendo a duras penas en el mercado,
propiciando que enormes sectores de la poblacion no puedan salir de los niveles de
pobreza.
Problema de investigacion
1.2.1 Problema general
¢De qué forma las Fuentes de Financiamiento influyen
significativamente en las Exportaciones de la Empresa Agricola La
Candelaria S.A., distrito de Sayan, 2021?
1.2.2 Problemas especificos
¢De qué forma las Fuentes de Financiamiento influyen en las
Exportaciones de la Empresa Agricola La Candelaria S.A., distrito de Sayan,

2021, a traveés de la Leasing Financiero?

¢De qué forma las Fuentes de Financiamiento influyen en las
Exportaciones de la Empresa Agricola La Candelaria S.A., distrito de Sayan,

2021, a través del financiamiento bancario?

¢De qué forma las Fuentes de Financiamiento influyen en las
Exportaciones de la Empresa Agricola La Candelaria S.A., distrito de Sayan,

2021, a traves del Aporte de Accionistas?

Objetivos de la investigacion
1.3.1 Objetivo general
Demostrar la forma en que las Fuentes de Financiamiento, influyen en
las Exportaciones de la Empresa Agricola La Candelaria S.A., distrito de

Sayéan, 2021.
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1.3.2 Objetivos especificos
Analizar la forma en que las Fuentes de Financiamiento influyen en
las Exportaciones de la Empresa Agricola La Candelaria S.A., distrito de

Sayéan, 2021, a través de la Leasing Financiero.

Describir la forma en que las Fuentes de Financiamiento influyen en
las Exportaciones de la Empresa Agricola La Candelaria S.A., Distrito de

Sayéan, 2021, a traves del financiamiento bancario.

Establecer la forma en que las Fuentes de Financiamiento influyen en
las Exportaciones de la Empresa Agricola La Candelaria S.A., Distrito de

Sayéan, 2021, a través del Aporte de Accionistas.

Justificacion de la investigacion

Somos conscientes que todo trabajo de investigacion, previo a su realizacion,
requiere un andlisis para determinar si justifica su desarrollo, y esto implica exponer
brevemente los motivos que ameritan llevarlo a cabo. En el presente caso, desde
diferentes aspectos, creemos que un sector tan fundamental para el desarrollo de
nuestro pais, como es el sector agricola exportador, requiere impulsar su crecimiento
y esto se puede viabilizar utilizando las fuentes de financiamiento mas pertinentes.
Si logramos que la propuesta pueda ser utilizada por empresas similares, el impacto

sera relevante desde el punto de vista teorico, practico, metodologico, social.

1.4.1 Justificacion teorica
De acuerdo a lo que afirma Bernal (2013), “en una investigacion hay
una justificacion tedrica cuando el proposito del estudio es generar reflexion
y debate académico sobre el conocimiento existente, confrontar una teoria,

contrastar resultados o hacer epistemologia del conocimiento existente”
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(p.106). En mérito a lo afirmado por el autor citado, las variables fuentes de
financiamiento y exportacion seran analizadas en profundidad, generando
una reflexion sobre la enorme importancia que para la sostenibilidad de las
empresas agricolas conlleva, utilizar convenientemente las diversas fuentes
de financiamiento disponibles en el mercado.

Justificacion préctica

De acuerdo a lo que manifiesta el autor Bernal (2013), “una
investigacion tiene justificacion practica cuando su desarrollo ayuda a
resolver un problema o, por lo menos, propone estrategias que al aplicarse
contribuirian a resolverlo” (p. 106).

En esa perspectiva, el posterior desarrollo de la investigacion, una vez
concluida y contrastada sus hipétesis, propondra un modelo alternativo para
utilizar las fuentes de financiamiento como una palanca para promover e
incrementar las exportaciones de empresas del sector agricola. Es decir,
pondremos a la comunidad académica y empresarial, una propuesta para
pasar de planteamientos tedricos a la aplicacion préactica.

Justificacion metodoldgica

Desde el punto de vista metodoldgico, tratandose de un estudio de tipo
cuantitativo, con un disefio no experimental y de nivel descriptivo y
correlacional, recogeremos para su desarrollo, los aspectos sustanciales de la
metodologia de la investigacion cientifica, cuya columna vertebral esta
conformada por la definicion correcta del problema, el establecimiento de los
objetivos, formulacién y contratacion de hipdtesis; hasta determinar las

conclusiones y recomendaciones.



1.4.4 Justificacion social

El sector agricola, con una problematica en ciernes, pero también con
grandes posibilidades de desarrollo, es un factor sustancial para que pais
genere su propio progreso, es exito de las empresas agricolas, mas aun si se
dedican a las labores de exportacion, permitird una mayor cobertura de la
mano de obra formal, y a su vez esto dinamiza la economia de un pais.

El éxito de las empresas agricolas dinamiza de manera sustancial
sectores econdmicos de nuestra sociedad y le permitird dar sostenibilidad
alimentaria a un pais, si las empresas optan por realizar actividades de

agroexportacion, generara dividendos para el pais.

1.5. Delimitaciones del estudio
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1.5.2

Delimitacion temporal

La presente investigacion trabajara con informacion relativa al
egjercicio econdmico 2021 de la Empresa Agricola La Candelaria S.A.
ubicada en el distrito de Sayan. De acuerdo a la planificacion de actividades,
se tiene pensado desarrollar la investigacién, entre los meses de diciembre
del 2022 a marzo del 2023.
Delimitacion espacial

Se esté coordinando visitas a las instalaciones de la Empresa Agricola
La Candelaria S.A. ubicada en el distrito de Sayan, con la finalidad de
entrevistarnos con personal clave, encargado de tomar las decisiones
referentes al financiamiento de las exportaciones. Se tiene pensado también
visitar otras empresas del sector agricola ubicadas en el &mbito del valle

Huaura-Sayan.
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1.5.3 Delimitacion conceptual
La investigacion tiene adecuadamente identificadas las variables y
dimensiones de la investigacion, especificamente las fuentes de
financiamiento y las exportaciones, nos enfocaremos en analizar los
conceptos y definiciones, tratando de entender la problematica y plantear las
recomendaciones mas pertinentes.
Viabilidad del estudio

Estando en proceso de superacion de la crisis sanitaria provocada por la
pandemia del COVID-19, y normalizandose poco a poco las actividades econdmicas
en nuestro pais, nos esta permitiendo movilizar a las instalaciones de la Empresa
Agricola La Candelaria S.A. ubicada en el distrito de Sayan, con la finalidad de
entrevistarnos con el personal clave de la empresa de manera que nos permita
recopilar informacidn que va a ser necesaria para las actividades de planificacion y
posterior ejecucion del trabajo de investigacion.

Un aspecto que nos permite afirmar la viabilidad del desarrollo de la
investigacion, es el hecho de haber prestado servicios en la empresa tomada como
unidad de andlisis y seguir muy de cerca el desarrollo en un sector clave de nuestra
economia, como es el agricola.

Con relacion a los recursos econémicos que se necesitan para ejecutar, no
solo el proyecto sino el desarrollo de la investigacion, estamos haciendo los esfuerzos
correspondientes para afrontar de manera oportuna con la inversion, que demanda
realizar el conjunto de actividades establecidas en el plan de actividades. Se esta
considerando también, contar con el apoyo de profesionales y técnicos capacitados y
con experiencia en el sector agricola, especialmente en temas de estrategias y gestion

empresarial.
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Basado en estos fundamentos, y recurriendo de acuerdo a lo proyectado, a
investigacion bibliogréafica, ya sea fisica o virtual, pensamos que podremos cumplir
con los objetivos de la investigacion. Somos conscientes que en el camino se

presentaran inconvenientes, que esperamos con ingenio y esfuerzo podamos superar.
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CAPITULO II: MARCO TEORICO

2.1.  Antecedentes de la investigacion
2.1.1 Investigaciones Internacionales

Los autores Ortega y Soriano (2021), en la tesis para obtener el titulo
de Economista, en la Universidad de Guayaquil, titulada Créditos del Sistema
Financiero al sector Agropecuario del Ecuador. Periodo 2016 — 2020,
mencionan que la finalidad de la investigacion fue analizar las implicancias
de los créditos otorgados por el sistema financiero al sector agropecuario del
Ecuador, durante el periodo 2016 - 2020. Se utiliz6 un enfoque cuantitativo
y cualitativo para dar respuesta a las preguntas de investigacion, los
resultados que se obtuvieron mediante el disefio de tablas y la utilizacion de
figuras, nos dicen que los créditos otorgados han tenido una tendencia
creciente, aunque menciona que la evidencia empirica demuestra que los
créditos no han incidido de manera significativa en el crecimiento del sector
agropecuario de Ecuador. La investigacion propuso una serie de
recomendaciones de politicas pablicas para impulsar el crecimiento y
desarrollo del sector con la finalidad de tener un agro préspero, competitivo
y sostenible en el tiempo.

Por otra parte, de acuerdo a lo mencionado por el investigador
Rodriguez (2021) en la tesis para titulo profesional de Contador Publico en
la Universidad Siglo 21 de la ciudad de Mendoza, Argentina, cuyo titulo es
“Alternativas y dificultades de acceso al financiamiento de las PYMEs en
Mendoza”, el objetivo del trabajo consistid en determinar las estrategias de
financiamiento de estas empresas en el contexto de inestabilidad. Para ese fin,

se utilizd una investigacion de tipo descriptiva con enfoque cualitativo,



2.1.2

11

utilizando para el recojo de informacion como técnica la entrevista y como
instrumento el cuestionario. EI principal resultado obtenido, es que la
mayoria de este sector empresarial se financian con recursos propios, muchas
veces por desconocimiento de las fuentes alternativas o por no tener los
requisitos que las instituciones financieras exigen. Como recomendacion se
plantea realizar una mayor difusion de las alternativas de financiamiento
existentes en el mercado, asi como la capacitacion de los micros, pequefios y
medianos empresarios en temas financieros.

Investigaciones Nacionales

Los autores Gémez y Orrego (2020), en su tesis para obtener el titulo
de Licenciados en Contabilidad en la Universidad Peruana de Ciencias
Aplicadas, titulado “Impacto del uso del fideicomiso como alternativa de
financiamiento en la rentabilidad de las principales empresas
agroexportadoras de lima por el afio 2018”; mencionan que la investigacion
tuvo como finalidad definir y evaluar el impacto del uso del fideicomiso
como herramienta financiera en las empresas del sector agroexportador,
proponiéndolo como una alternativa de financiamiento. El desarrollo de la
investigacion permitié validar la hipotesis de investigacion, acerca del
impacto positivo que genera el fideicomiso como fuente alternativa de
financiamiento para las empresas agro exportadoras.

De acuerdo a lo que manifiesta el investigador Vega (2021), en su tesis
para obtener el titulo profesional de Ingeniero Comercial, en la Universidad
José Carlos Mariategui, intitulada “Promocion en la oferta exportable, y su
incidencia en el proceso de exportacion de sandia de los productores del

distrito La Yarada Los Palos de la Region de Tacna, afio 20207, el objetivo
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fue analizar la promocion de la oferta exportable y su incidencia en el proceso
de exportacion de sandia de los productores del distrito La Yarada Los Palos
de la region de Tacna en el afio 2020. Para tal efecto, se aplicé un disefio no
experimental y longitudinal, se utilizé la estadistica descriptiva utilizando
tablas de frecuencia. Los resultados revelan que los volumenes de
exportacion se han venido incrementandose anualmente, resultando un factor
clave el proceso de asociarse obteniéndose beneficios en cuanto al
financiamiento, notandose que se espera que estas empresas reciban por parte
del estado la capacitacién y la promocion correspondiente para mejorar sus
procesos de expansion. La poblacion con la que trabajo la investigacion
comprendié 17 empresas exportadoras de sandia, considerandose como
muestra el total de la poblacion.

La autora Bermeo (2019), en su tesis para obtener el titulo profesional
de Contadora Publica en la Facultad de Ciencias Contables, Econdémicas y
Financieras de la Universidad Catélica Los Angeles de Chimbote, titulado
Caracterizacion del financiamiento en las empresas del sector agro
exportacion — rubro banano organico en el Per(; manifiesta que el objetivo
de la investigacion fue describir las principales caracteristicas del
financiamiento de las empresas agro exportadoras del rubro banano orgéanico.
El trabajo es de nivel descriptivo, con enfoque cuantitativo y disefio no
experimental. Se utilizaron como instrumentos para la recopilacion de datos
los cuestionarios y las fichas bibliogréaficas. Los resultados obtenidos
permiten conocer que la mayor parte de las empresas recurren a la obtencion

de creditos a través de la Caja Municipal de Ahorro y Créditos (CMAC)
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Sullana. La obtencion de financiamiento a un costo razonable les ha

permitido mejorar su productividad y su oferta exportable.

Bases tedricas

2.2.1 Fuentes de Financiamiento

A lo largo de la historia, las fuentes de financiamiento han venido
evolucionando sustancialmente, desde las formas mas incipientes de realizar
transacciones econdmicas, es decir el trueque o intercambio de productos
para cubrir las necesidades de las personas, posteriormente la aparicion de la
moneda como medio de intercambio, utilizado para comercializar productos,
se cambia el modelo de acumulacidn de riqueza, se pasa de atesorar productos
a acumular dinero. Pero de pronto los agentes econdmicos se dieron cuenta
que no bastaba con guardar dinero para utilizarlo cuando se requeria, sino que
surgid la idea de utilizar los excedentes invirtiéndolos a corto 0 mediano
plazo a cambio de una retribucién, apareciendo el concepto de interés
financiero.

Es asi como va evolucionando el denominado, sistema financiero a
nivel mundial, se imponen patrones internacionales de referencia como el
oro, posteriormente el establecimiento de un patrén monetario, como el délar
o la libra esterlina. Surgen distintas corrientes 0 modelos econdmicos, cada
uno con sus respectivos fundamentos y principios.

Debemos tener claramente establecido, que los recursos financieros
dentro de una organizacion, juegan un papel sumamente importante para
impulsar y desarrollar el proyecto, de manera que es imperativo utilizarlo de
la mejor manera en las distintas actividades que realiza una empresa. A lo

largo de la vida y por motivaciones diferentes, podemos tener la necesidad de
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recurrir al financiamiento, ya sea para cubrir necesidades personales, como
para desarrollar proyectos empresariales, es en este punto donde debemos
detenernos a analizar el tipo de financiamiento que mas se adecla a las
necesidades y escoger aquella fuentes o conjunto de fuentes que al menor
costo posible permitan coberturar esa necesidad personal o empresarial.

Es opinion de numerosos especialistas en finanzas, se denominan
fuentes de financiamiento a todas las instituciones, entidades publicas,
privadas o personas naturales que ofrecen préstamos o créditos para una
finalidad especifica. En la actualidad, es muy comudn que las personas o
empresas recurran a fuentes de financiamiento cuando necesitan recursos
financieros para complementar o cubrir las necesidades de fondos para una
determinada actividad o proyecto.

Las fuentes de financiamiento, en alguin momento del ciclo de vida de
un negocio, resulta siendo necesario, ya sea para iniciar el negocio,
financiando la inversién inicial, tales como la adquisicion de bienes de capital
0 activos fijos o para coberturar los gastos operativos iniciales del negocio.
En algin momento también puede surgir la necesidad de financiar el
crecimiento o expansion del negocio, en otros casos la renovacion de equipos
para mejorar la produccién o la prestacion de los servicios propios del giro
del negocio.

2.2.2 Exportaciones
Comenzaremos por definir técnicamente el término
exportaciones, existiendo una serie de opiniones al respecto,
también hay aspectos en el que los entendidos en la materia

concuerdan. Las exportaciones vienen a ser el conjunto de bienes y



servicios comercializados por las empresas domiciliadas en un pais,
pero con destino a territorio extranjero. Tienen una importancia
enorme para el desarrollo econémico de una nacién, ya que las
divisas que se generan van a servir para coberturar las importaciones
de bienes o servicios que necesitamos traer del extranjero,

generandose el intercambio comercial.

Dependiendo de los volimenes comerciales a exportar o del
tipo de productos o servicios, la exportacion ha venido
evolucionando a través del tiempo. Antiguamente, esto se realizaba
utilizando como medios para el envio de productos, principalmente
barcos de alto volumen de carga, posteriormente la utilizacion de
aeronaves de carga; sin embargo, ahora con el auge del comercio
electronico, aparecen otros mecanismos para la entrega o envio de

productos, via el servicio de empresas especializadas.

Ha habido también, una evolucion en los procedimientos
realizados a través de las aduanas, ya sea areas, maritimas o
terrestres. Se han automatizados procesos, con la finalidad de
dinamizar los tiempos de embarque, transporte y recepcion. Los
procesos de liquidacion también en muchos casos se pueden realizar

utilizando canales virtuales.

En resumen, las exportaciones terminan siendo una actividad
vital para el desarrollo economico de un pais, no solo como
generador de divisas, sino porque genera que las empresas mejoren

sus procesos productivos, alcancen requisitos que el mercado

15
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internacional exige, pero principalmente, generando empleo para un

vasto sector de nuestra poblacion.

Bases Filosoficas

En el presente estudio, se han determinado claramente las dos variables de
investigacion denominadas fuentes de financiamiento y exportaciones. En el acapite
anterior, hemos definido y precisado conceptos al respecto, pero mas alla de aspectos
conceptuales o definiciones operativas, hay aspectos mas profundos y que conllevan
a la determinacion de los principios y valores de la empresa tomada como unidad de
analisis. El trabajar para financiar operaciones con fuentes de financiamiento internas
y externas, tiene un soporte filoséfico, por cuanto involucra el compromiso de honrar
y cumplir con las obligaciones contraidas dentro de los plazos establecidos. El éxito
de una organizacion empresarial, no solo implica realizar una buena gestidn
productiva y comercial, sino, sobre todo tener una buena reputacion para con los

acreedores, proveedores, clientes, colaboradores.

Por otra parte, el dedicarse la empresa a exportar productos no tradicionales
ligados al sector agricola, implica cumplir con altos estandares de calidad, entregar
la produccion dentro de los plazos establecidos y sobre todo que los productos
cumplan con requisitos fitosanitarios que provoquen ser aceptados por los clientes.
Todos estos valores y seguramente otros complementarios, requieren una manera de
pensar y actuar de los actores involucrados en la toma de decisiones y en la ejecucion
de las politicas, tanto los propietarios, asi como socios y trabajadores tienen que tener
interiorizados estos valores, porque son el soporte que va a permitir solidificar las
estructuras de la organizacion y les va a permitir una mejor predisposicion para

enfrentar los retos que el mercado les exige.
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2.4.  Definicion de términos basicos
a) Leasing Financiero

Se define al leasing financiero como una modalidad de financiamiento
via la realizacién de un contrato de arrendamiento con opcion de ejecutar la
compra, mediante el cual una entidad otorga financiamiento a una empresa para
la adquisicion de activos. En este tipo de contratos, la empresa que requiere el
activo paga cuotas mensuales a la entidad, pudiendo al finalizar el contrato
comprarlo de manera definitivamente o si no devolver el bien.

Siendo un tipo de financiamiento muy especializado, mediante el
leasing financiero se pueden financiar bienes duraderos tales como; inmuebles,
equipos de computo, unidades vehiculares, maquinaria y equipos para la
produccidn, entre otros.

Este tipo de financiamiento cada vez esta siendo mas utilizado, ya que
tienen ciertas ventajas, tanto de caracter operativas como financieras:

e Ejercitar la opcion de compra con el pago de la Gltima cuota del

contrato.

e Son contratos regulados y supervisados por la Superintendencia de

Banca y Seguros (SBS).

e En cuanto a su periodo de duracion pueden ser de mediano y largo

plazo, es decir de dos a mas afos.

e Brinda la opcion de financiar hasta el 100% del valor del activo.

e Permite la depreciacion acelerada del bien, generandose beneficios

de caracter tributarios.



18

e Un contrato de leasing financiero no genera sobre endeudamiento
al no ocupar tu linea de crédito, dando la opcién de poder financiar
otro tipo de operaciones.

b) Financiamiento Bancario

Se denomina financiamiento bancario, a un tipo especifico de
otorgamiento de recursos mediante el cual una entidad financiera le proporciona
un determinado monto dinerario o de capital a una persona natural o persona
juridica, para ser utilizada en un proyecto o negocio, por un determinado periodo
de tiempo, y sujeto a condiciones de pago de intereses y devolucion del capital
prestado.

El financiamiento bancario bien concebido, adecuadamente abalizado y
eficientemente utilizado, va a permitir que personas o empresas cuenten con el
capital necesario para invertirlos en un negocio previamente identificado y
evaluado, del cual se espere retorne los recursos para honrar oportunamente el
préstamo y darle sostenibilidad al negocio.

Dentro del denominado financiamiento bancario podemos encontrar
diferentes tipos ofrecidos en el sistema financiero, por ejemplo, los préstamos
personales o empresariales, las lineas de crédito y los préstamos con garantia
hipotecaria.

e Preéstamos personales, es el tipo de financiamiento mas comun al que
pueden acceder tanto las personas naturales como las personas
juridicas, las entidades que ofrecen este tipo son los bancos, financieras,
cajas, etc.

e Lineas de crédito, En este tipo de financiamiento, la entidad financiera

ofrece un monto determinado para un plazo de pago especifico. Es
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decir, si asumimos que la empresa agricola califica para una linea de
crédito con un monto determinado, el monto utilizado durante el
periodo debe ser cancelado dentro de las fechas especificadas. Este tipo
de financiamiento nos permite disponer de un crédito para cubrir
eventualidades de falta de liquidez, de manera que el proceso
productivo o comercial no se vea perjudicado.

e Préstamos con garantia hipotecaria, a diferencia de los tipos de
financiamiento mencionados anteriormente. Este tipo de préstamos se
otorga cuando la empresa requiere importes dinerarios altos, la entidad
financiera evaluara al solicitante y le solicitara un aval o una garantia
hipotecaria, de manera que el riesgo de repago de la deuda si minimice;
por lo tanto, este tipo de créditos suelen tener tasas de intereses méas
bajas en comparacién con otro tipo de financiamientos.

c) Aporte de Accionistas

El aporte de los accionistas 0 socios de una empresa generalmente se da al
momento de constituirse la empresa y puede expresarse como dinero en efectivo
0 como aporte de bienes, tales como mercaderias o bienes del activo fijo. Sin
embargo, en ocasiones, y basado en el convencimiento de los beneficios que
redita el negocio, puede presentarse incrementos del capital via los nuevos
aportes de los inversionistas. Si bien es cierto, el aporte de accionistas no
compromete la estructura financiera del negocio, ya que no genera incremento
de los pasivos, sino del patrimonio, es menester gestionar eficientemente este
componente, por cuanto los accionistas suelen exigir una tasa de retorno superior
a lo que se podria pagar via prestamos bancarios o financiamiento de

proveedores.
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No debemos olvidar, que cuando la estructura de financiamiento lo soporta
en mayor medida, el aporte de los inversionistas, suele generarse indicadores de
solvencia financiera positiva del negocio, al disminuirse los riesgos, sin
embargo, la rentabilidad del patrimonio o de los inversionistas suele decaer
considerablemente.

Oferta Exportable

Cuando nos referimos a la oferta exportable, se suele cometer el error de que
solo nos estamos refiriendo al proceso de asegurar los volimenes de produccion
solicitados por el cliente, ademas de tener alguna reserva para satisfacer las
demandas de los mercados de destino.

La oferta exportable también tiene que ver con aspectos claves del negocio
como su capacidad econémica, financiera y la gestion de la empresa.

¢ Disponibilidad de productos, las empresas que se dedican al rubro de
la exportacion, deben tener claramente establecido que este es un factor
clave que les va a permitir cumplir oportunamente con los clientes del
exterior. Se tiene que determinar el volumen de productos que tiene
disponibles para su comercializacion en mercados del exterior, asi como
que estos cumplan con los requerimientos establecidos en los contratos
de compra, especialmente los que tienen que ver con las especificaciones
técnicas y los controles correspondientes.

e Capacidad economica y financiera de la empresa, este suele ser un
factor que limita las posibilidades de que las empresas puedan realizar
actividades de exportacién, ya que en ocasiones se debe contar con los
recursos para solventar una exportacion, esto implica que sus procesos

operativos y comerciales deben ser lo suficientemente eficientes como
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para determinarse precios competitivos. En este punto es donde, cuando
no se esta en condiciones de autofinanciar un proceso de exportacion con
recursos propios, debe contarse con la posibilidad de financiamiento, ya
sea a través del sistema financiero, o mediante lineas de crédito con
costos financieros asequibles.

e Capacidad de gestion, este es un aspecto que se suele ir adquiriendose
en la préctica, implica conocer todos los procesos que deben ser
realizados para que la exportacibn se concrete sin mayores
complicaciones. Esto implica trabajar una cultura exportadora dentro de
la empresa, involucrando no solo al personal directivo, sino a todos los
colaboradores, tratando de potenciar las fortalezas y contrarrestar las
debilidades, convencidos de la necesidad de aportar todos para la
sostenibilidad y crecimiento del negocio.

Mercados de Exportacion

Cuando nos referimos a mercados, estamos hablando de paises donde vamos
a comercializar nuestra oferta exportable. Al respecto, durante los Gltimos veinte
afios, se ha realizado una labor muy agresiva por parte de los entes
gubernamentales y operadores privados para conseguir que nuestros productos
puedan ingresar a mercados diversos. Un valioso aporte ha significado la firma
de los tratados de libre comercio, la apertura de los mercados, asi como la
eliminacion de trabas burocraticas y automatizandose algunos procesos claves.

Felizmente nuestros productos agricolas como la paprika, las uvas de mesa,
las paltas, los arandonos, han logrado ganar mercado en paises tanto de Europa
como de los Estados Unidos, lo cual ha permitido que nuestros indicadores de

exportacion hayan crecido significativamente, generandose las divisas que el
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pais necesita, posibilitando que muchas mas empresas opten por no solo
coberturar el mercado interno, sino mejoren sus procesos para lograr exportar
sus productos.

Comercio Internacional

La Exportaciones comercial es un indicador clave dentro de un negocio, sin
embargo, no se le presta la atencion que le corresponderia. En ocasiones el
empresario se hace esta interrogante, ¢es rentable mi negocio ferretero? La
respuesta puede tener diferentes aristas: un negocio de este tipo suele ser rentable
en la medida que se le gestione convenientemente, principalmente desde el punto
de vista comercial. Esto implica adquirir productos que tengan alta demanda por
parte de los clientes y lograr precios que nos permitan ser competitivos en el
mercado. La diversidad de productos que el cliente suele requerir implica
conocer Yy tener el stock disponible en el momento oportuno, si esto no es asi,
estariamos perdiendo la posibilidad de fidelizar un cliente.

El tema de la Exportaciones comercial implica también, comparar nuestros
indicadores con los de nuestros competidores, pero claro esta, poniendo como
referentes a empresas de similar magnitud, no podemos comparar la
Exportaciones comercial de una ferreteria de barrio o de poca inversion, con
otras empresas trasnacionales de mejoramiento del hogar. En ese sentido como
indicadores claves relacionados con la parte comercial podemos mencionar, el
margen de utilidad bruta, es decir la relacion entre la utilidad o margen bruto
sobre el total de ventas netas. Otro indicador clave es la rotacion de los
inventarios, este nos va a dar informacion sobre el movimiento que tienen los
productos almacenados en la empresa y cuanto en promedio demoran en

venderse.
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También se estd utilizando, para analizar el movimiento comercial, el
indicador ticket promedio, es decir dividir el total de unidades vendidas entre el
numero de transacciones realizadas en un periodo determinado de tiempo. La
idea es que cada transaccion, debe posibilitar la venta de varios productos.

En resumen, la Exportaciones de un negocio de este tipo implica analizar
diferentes aspectos del mismo, no solo enfocarnos en una forma de
Exportaciones, una empresa debemos analizarla como un conjunto de aspectos,
cuando la teoria y la practica nos indica que la Oferta Exportable, financiera,
patrimonial, comercial, estan estrechamente relacionadas y que al final
necesitamos prestarle la atencion a cada uno de ellos

2.5.  Hipotesis de investigacion
2.5.1 Hipotesis General:

Las Fuentes de Financiamiento influyen significativamente en las

Exportaciones de la Empresa Agricola La Candelaria S.A., Distrito de Sayan,

2021.

2.5.2 Hipotesis Especificas:
Las Fuentes de Financiamiento influyes significativamente en las
Exportaciones de la Empresa Agricola La Candelaria S.A., Distrito de Sayan,

2021, a traves de la Leasing Financiero.

Las Fuentes de Financiamiento influyen significativamente en las
Exportaciones de la Empresa Agricola La Candelaria S.A., Distrito de Sayan,

2021, a través de los Financiamiento Bancario.
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Las Fuentes de Financiamiento influyen significativamente en las
Exportaciones de la Empresa Agricola La Candelaria S.A., Distrito de Sayan,

2021, a traves del Aporte de Accionistas.



2.6.  Operacionalizacion de variables

2.6.1 Variable 1: Fuentes de Financiamiento

Tabla 1: Operacionalizacién de la Variable Fuentes de Financiamiento

25

Niveles
Dimensiones Indicadores ftems | Escalasy y Instrumentos | Informantes
Va|0reS Rangos
Costo del
leasing
financiero
Leasing Rie§gos del lal5
Financiero leasing Nunca
financiero
Contratos de 1) Propietarios,
arrendamiento Casi funcionarios
Costo del nunca 1822035 y servidores
financiamiento 2 Cuest | dela
i uestionario
Financiamiento ba_lncarlo A veces Regular | Empresa
_ Riesgos del 6al 10 36a55 |tipoescala .
bancario Casi Alta ' Candelaria
) i
Nivel de . siempre S56a’s S.A., Distrito
endeudamiento (@) de Savé
e Sayan,
Costo del . 2021,
aporte de Siempre
accionistas (%)
Aporte de Rentabilidad | 11 a1 15
Accionistas patrimonial
Estructura

financiera
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2.6.2 Variable 2: Exportaciones

Tabla 2: Operacionalizacion de la Variable Exportaciones

Dimensiones Indicadores Items Escalasy | Niveles Rangos Informantes
Valores
Adaptacion a
requerimientos del
cliente
Oferta :
Exportable Calidad de los 1al5
productos Propietarios,
Tiempos de (N]-l;nca funcionarios
entrega Bajo y servidores
. 12 a28
Valor de las Casi nunca | dela
exportaciones (2) Regular Cuestionario Empresa
Mercados de tipo escala
Volumen 29 a45 p .
i4 6al 10 | A veces (3) ) Agricola La
Exportacion exportado Likert. )
- . Alta Candelaria
Diversificacion de Qa3| 46 260 o
mercados siempre (4) S.A. Distrito
Y de Sayén,
Diversificacion de Siempre (5)
oferta 2021.
Comercio Ventai
Internacional entaja ) 11 al 15
comparativa
Ventaja
Competitiva
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CAPITULO I1l: METODOLOGIA

Disefio Metodoldgico

De acuerdo a lo mencionado por Christensen citado por Bernal (2013), “el

disefio metodoldgico es un plan o estrategia concebida para dar respuesta al problema

y alcanzar los objetivos de investigacion” (p. 26). Debe precisarse, que esto va a

permitir dar respuesta a la pregunta de investigacion, asi como contrastar la hipotesis.

Esto significa, que el establecimiento de un adecuado disefio metodoldgico,

propiciard mejores posibilidades de que la investigacion se conduzca de una manera

eficiente y se puedan lograr los objetivos establecidos. Vale la pena indicar, que el

disefio va a depender de factores inherentes a la naturaleza del estudio.

3.1.1

3.12

Tipo de Investigacion

De acuerdo a la planificacion de la investigacion, y en mérito a que el
propdsito de ella, no es ser aplicada a una realidad concreta, sino por el
contrario, busca generar una propuesta o modelo a partir de la forma como se
viene aplicando el financiamiento y su incidencia en las labores de
exportacion en la empresa seleccionada como unidad de analisis; podemos

tipificar o clasificar a la investigacién de basica o pura.

Si bien es cierto, no es propoésito inmediato de que el trabajo de
investigacion se aplique a una realidad concreta, si pretendemos que las
conclusiones y recomendaciones que se obtengan sirvan para mejorar o

solucionar los problemas encontrados.

Enfoque de Investigacion
En cumplimiento a los propositos de la investigacion, se utilizara un
enfoque cuantitativo. De acuerdo a lo que manifiesta Hernandez-Sampieri y

Mendoza (2018), “el enfoque cuantitativo utiliza la recoleccion de datos para
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probar hipotesis con base en la medicion numérica y el analisis estadistico,
con el fin establecer pautas de comportamiento y probar teorias” (p.4). Esto
significa, que las variables de investigacion seran medidas utilizando bases
numéricas, de manera que puedan ser procesadas estadisticamente. En ese
sentido, es necesario categorizar las variables, cuando estas tienen
caracteristicas cualitativas, ya que de otra manera no se le podria realizar o

aplicar una estadistica descriptiva ni menos procesarlas.

Asimismo, la investigacion la categorizamos como no experimental:
en razén a que la informacion a estudiar se recopila tal como se viene
presentando en un momento determinado en la realidad, es decir sin

manipularla.

De acuerdo al momento en el que se recogera la informacién, o la data
recopilada, la investigacion es de tipo transversal, ya que se trabajara con

datos del ejercicio 2021 y seran medidos en un solo momento.

Nivel de Investigacion

Consideramos que la presente investigacion se enmarca dentro del
denominado nivel descriptivo y correlacional. De acuerdo a expertos en
metodologia de la investigacion, y citamos a Bernal (2013) “en tales estudios
se muestran, narran, reseflan o identifican hechos, situaciones, rasgos,
caracteristicas de un objeto de estudio, o se disefian productos, modelos,
prototipos, guias, etcétera, pero no se dan explicaciones o razones de las

situaciones, los hechos, los fendmenos™ (p.113).

De acuerdo a lo que afirma el autor, este tipo de investigacion se
caracteriza, entre otros aspectos, porque se seleccionan los aspectos mas

significativos que caracterizan al objeto de estudio. En el estudio a desarrollar
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revisaremos informacion relacionada a la unidad de andlisis, asi como
complementaremos o cotejaremos los datos con informacion del personal que

trabaja en la empresa.

Por otra parte, la investigacion la definimos de tipo correlacional, en
razon a que lo que se pretende es determinar de qué manera se relaciona la
variable independiente fuentes de financiamiento en la variable dependiente,

de la empresa utilizada como unidad de analisis.

3.1.4 Meétodo de Investigacion
De acuerdo a lo que manifiesta Bernal (2013), los métodos de
investigacion son las estrategias, procesos o técnicas utilizadas en la
recoleccion de datos o de evidencias para el analisis, con el fin de descubrir

informacidn nueva o crear un mejor entendimiento sobre algun tema.

La seleccidn del método de investigacidn, mas pertinente nos ayudara
a conseguir los objetivos planteados, para el presente caso se utilizara la

hipotética-deductiva.

3.2.  Poblacion y muestra:
3.2.1 Poblacion:

El autor Arias (2016) al referirse a la poblacién manifiesta que “es un
conjunto finito o infinito de elementos con caracteristicas comunes para los
cuales seran extensivas las conclusiones de la investigacion” (p. 81). En el
presente trabajo de investigacion se tiene previsto trabajar con una poblacién
de 50 personas entre propietarios, funcionarios y trabajadores de la Empresa
Agricola La Candelaria S.A., del distrito de Sayan, tomada como unidad de

analisis.
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3.2.2 Muestra

En la medida que la poblacion comprende un nimero reducido de
personas que nos pueden proporcionar informacion relevante para los
propdsitos de la investigacion, se tiene previsto trabajar con toda la poblacion,
es decir la muestra estard conformada las 50 personas referidas anteriormente

de la Empresa Agricola La Candelaria S.A. del distrito de Sayan.

3.3.  Técnicas de recoleccion de datos
3.3.1 Técnicas
De acuerdo a lo que manifiesta Arias (2016), “se entendera por técnica
de investigacion, el procedimiento o forma particular de obtener datos e
informacion” (p. 67). En el desarrollo de la investigacion se utilizara como
técnica de recopilacion de informacion a la encuesta y complementariamente

el analisis documental.

a) Laencuesta

De acuerdo a lo manifestado por el autor Arias (2016), “se define la
encuesta como una técnica que pretende obtener informacion que
suministra un grupo o0 muestra de sujetos acerca de si mismos, o en
relacion con un tema en particular, en un momento Gnico” (p. 72). Las
encuestas se utilizan mucho para investigaciones descriptivas, con la
finalidad de estructurarlas convenientemente, se requiere previamente
definir las preguntas a realizar, las personas a quienes se le van a
encuestar y la manera en que se van a valorar las respuestas que se
obtengan. Necesitan de un instrumento para su ejecucion, en este caso se
utilizara el cuestionario.

b) EIl analisis documental
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En la medida que sera necesario revisar documentacion generada en
la empresa seleccionada como unidad de andlisis, esta técnica nos
permitira trabajar con la fuente primaria o principal, esto nos permitira
lograr directamente la fehaciencia, evitando la distorsion en el proceso

de investigacion, evitando las dudas o ambigliedades.

3.3.2 Instrumentos

a)

b)

Cuestionario

Segun lo que manifiesta el autor Bernal (2013), “el cuestionario es
un conjunto de preguntas disefiadas para generar los datos necesarios,
con el propdsito de alcanzar los objetivos del proyecto de investigacion”
(p.250). En la medida que la técnica de investigacion seleccionada, en
este caso, la encuesta, necesita de un instrumento para operativizarla, se
utilizard el cuestionario.

Con la finalidad de cubrir los propodsitos de la investigacion, en
realidad se disefiara dos cuestionarios, uno conteniendo preguntas
referentes a la variable independiente y sus correspondientes
dimensiones e indicadores, y otro conteniendo preguntas referidas a la
variable dependiente y las dimensiones que la conforman.

Se estructuraran las preguntas de una manera objetiva, utilizando la
escala de satisfaccion de Likert, con la finalidad de facilitar las respuestas

de los entrevistados y el procesamiento de la informacion

Fichas de registro documental.
Con relacion a la ficha de registro documental, Arias et al. (2022)
afirman que “permite recolectar datos e informacion de las fuentes que

se estan consultando, las fichas se elaboran y disefian teniendo en cuenta
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la informacion que se desea obtener para el estudio; es decir, no existe
un modelo estable” (p. 84). Par el presente trabajo, este instrumento nos

permitira codificar y ordenar la informacion que estimamos pertinente.

Técnicas para el procesamiento de la informacion

En la medida que se tiene planificado utilizar las técnicas de la encuesta y el
analisis documental, y apoyandonos en instrumentos como el cuestionario y la ficha
de registro documental; recopilada la informacion, se procedera a la tabulacion de
los resultados con la ayuda del software MS Excel 2019, lo cual nos permitira
analizar e interpretar los resultados. Para la elaboracion de tablas de frecuencias
bidimensionales, cuadros y graficos estadisticos, se utilizard el software SPSS

versién 25.0.
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CAPITULO IV: RESULTADOS

4.1. Analisis de los Resultados

4.1.1. Descripcion de la variable independiente: fuentes de financiamiento
Tabla 3: Gestion de las fuentes de financiamiento en la empresa

. . Porcentaje
Frecuencia Porcentaje
acumulado
Vélido Fuentes de Financiamiento — Baja 10 20,0 20,0
Fuentes de Financiamiento — Media 40 80,0 100,0

Total 50 100,00

100

Frecuencia

Fuentes de Financiamiento - Baja Fuentes de Financiamiento - Media

Figura 1: Gestion de las fuentes de financiamiento en la empresa

De acuerdo a lo mostrado en la tabla y grafico correspondiente para que los
encuestados califiquen la gestion de las fuentes de financiamiento en la empresa, el
80% manifiesta que la gestién es media o regular, en tanto que un 20% respondi6
que la gestion es baja 0 mala. Los resultados evidencian que no se vienen gestionando
en forma eficiente el financiamiento, lo cual podria estar provocando una excesiva
carga en los gastos financieros y por consiguiente una disminucién en la rentabilidad

de la empresa.
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a. Dimension: Leasing Financiero

Tabla 4: Aplicacién del leasing financiero en la empresa

. . Porcentaje
Frecuencia Porcentaje
acumulado
Vilido Leasing Financiero - Bajo 9 18,0 18,0
Leasing Financiero — Medio 38 76,0 94,0
Leasing Financiero - Alto 3 6,0 100,0

Total 50 100,0

100

Frecuencia

20

Leasing Financiero - Alto Leasing Financiero - Bajo Leasing Financiero -
Medio

Figura 2: Aplicacion del leasing financiero en la empresa

De acuerdo a lo mostrado en la tabla y gréfico correspondiente, para que los
encuestados califiquen la forma como se viene aplicando la modalidad del leasing financiero
en la empresa, el 76% manifiesta que se aplica de manera regular o media, un 18% respondié
que la aplicacidn es baja 0 mala, en tanto que solo un 6% menciona que la aplicacion es alta
0 buena. Los resultados evidencian que no se vienen aplicando en forma eficiente el leasing
financiero, lo cual podria estar indicando que no se esté aprovechando de la manera mas

conveniente para la empresa esta modalidad de financiamiento, tanto en cuanto a sus
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ventajas financieras y tributarias, como también en su relacion directa con el proceso de

renovacion de los equipos requeridos por la empresa.

b. Dimensién: Financiamiento Bancario

Tabla 5: Aplicacién del financiamiento bancario en la empresa

. . Porcentaje
Frecuencia  Porcentaje
acumulado
Vélido Financiamiento Bancario — Bajo 7 14,0 14,0
Financiamiento Bancario — Medio 42 84,0 98,0
Financiamiento Bancario — Alto 1 2,0 100,0
Total 50 100,0

Frecuencia

Financiamienfo Bancario - Financiamiento Bancario - Financiamiento Bancario -

Alto Bajo

Figura 3: Aplicacion del financiamiento bancario en la empresa

Medio

De acuerdo a lo mostrado en la tabla y grafico correspondiente para que los

encuestados califiquen la aplicacién del financiamiento bancario en la empresa, el 84%

manifiesta que la aplicacion es media o regular, un 14% respondié que la aplicacion es bajo

0 mala, en tanto que solo un 2% respondié que la gestion es alta o buena. Los resultados

evidencian que no se vienen utilizando o aplicando en forma eficiente el financiamiento

bancario, lo cual podria estar provocando una excesiva carga en los gastos financieros y por

consiguiente una disminucion en la rentabilidad de la empresa.
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c. Dimension: Aporte de Accionistas
Tabla 6: Aporte de accionistas en la empresa

i . Porcentaje
Frecuencia Porcentaje
acumulado
Valido Aporte de Accionistas — Bajo 12 24,0 24,0
Aporte de Accionistas — Medio 38 76,0 100,0

Total 50 100,0

100

60

Frecuencia

20

Aporte de Accionistas - Bajo Aporte de Accionistas - Medio

Figura 4: Aporte de accionistas en la empresa

De acuerdo a lo mostrado en la tabla y grafico correspondiente para que los
encuestados califiquen el aporte de accionistas a la empresa como forma de financiamiento
de las actividades, el 76% manifiesta que la aplicacion es media o regular, en tanto que un
24% respondio que la aplicacion es bajo o mala. Los resultados evidencian que no se viene
utilizando o aplicando en forma eficiente el financiamiento mediante el aporte de los
accionistas, lo cual podria estar revelando la carencia de una politica al interior de la empresa
tendiente a buscar que los excedentes productos de las utilidades se reinviertan, claro esta
garantizandoles una rentabilidad por encima del promedio que podrian tener otras

alternativas de inversion en el mercado.
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4.1.2. Descripcion de la variable dependiente: exportaciones

Tabla 7: Gestion de las exportaciones en la empresa

. . Porcentaje
Frecuencia Porcentaje
acumulado
Vélido Exportaciones — Media 29 58,0 58,0
Exportaciones - Alta 21 42,0 100,00

Total 50 100,00

Frecuencia

Exportaciones - Alta Exportaciones - Media

Figura 5: Gestion de las exportaciones en la empresa

De acuerdo a lo mostrado en la tabla y grafico correspondiente para que los
encuestados califiquen la gestion de las exportaciones como objetivo o actividad principal
de la empresa, el 58% manifiesta que la gestion es media o regular, en tanto que un 42%
respondi6 que la aplicacion es alta o buena. Los resultados evidencian que se gestionando
de manera adecuada el proceso de las exportaciones, aun cuando hay margen para mejorar
los procesos, algunos de los cuales son complejos o implican acciones de clientes, agentes
de aduanas, etc. En gran medida, la practica desarrollada a través de los afios ha propiciado
un mejor conocimiento de la gestion de las exportaciones, estando ahora en mejor capacidad
para enfrentar los retos que demanda un mercado internacional cada vez mas competitivo y

sobre todo mas exigente para con las empresas exportadoras.
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a. Dimension: Oferta Exportable
Tabla 8: Gestion de la oferta exportable en la empresa

. . Porcentaje
Frecuencia Porcentaje
acumulado
Vélido Oferta Exportable — Baja 1 2,0 2,0
Oferta Exportable — Media 25 50,0 52,0
Oferta Exportable — Alta 24 48,0 100,0

Total 50 100,0

60

50

30

Frecuencia

20

10

i 2 0% B
Oferta Exportab

le - Baja Oferta Exportable - Alta Oferta Exportable - Media

Figura 6: Gestion de la oferta exportable en la empresa

De acuerdo a lo mostrado en la tabla y grafico correspondiente para que los
encuestados califiquen la gestion de la oferta exportable de la empresa, el 50% manifiesta
que es de nivel media o regular, en tanto que un 48% respondio que es de nivel alta, solo un
2% manifesto que es baja o0 mala. Estos resultados revelan que nuestro pais emprendio ya
hace algunos afios una campafia para buscar posicionar productos agricolas cuyo costo es
altamente competitivo y cuya calidad no admite cuestionamiento alguno, y que hoy podemos
ver los resultados, estamos logrando liderazgos en materia de exportaciones de productos
como las paltas, las uvas de mesa, los esparragos, entre otros productos, pero esto no es sino

la consecuencia de mejoras integrales en los procesos.
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b. Dimension: Mercados de Exportacion
Tabla 9: Gestion de los mercados de exportacion

. . Porcentaje
Frecuencia Porcentaje
acumulado
Vélido Mercados de Exportacion — Bajo 1 2,0 2,0
Mercados de Exportacién — Medio 24 48,0 50,0
Mercados de Exportaciéon — Alto 25 50,0 100,0

Total 50 100,00

Frecuencia

12.0%}
Mercados Exportacion - MMercados Exportacién - Mercados Exportacion-
Bajo Medio Alto

Figura 7: Gestion de los mercados de exportacion

De acuerdo a lo mostrado en la tabla y grafico correspondiente para que los
encuestados califiquen la gestion de los mercados de exportacion donde opera la empresa,
el 50% manifiesta que es de nivel alto, un 48% indicd que es de nivel medio, en tanto que
solo un 2% respondié que es de nivel bajo. Estos resultados revelan los efectos positivos de
un trabajo coordinado y sostenido tanto del estado peruano como de las empresas que se
decidieron a que sus productos se puedan exportar, en busca de precios mas competitivos.
Claro estd, que el proceso no ha sido para nada facil, implica mucha capacitacion y mejora
constante de los procesos, asi como tener los recursos econdmicos para sostener este

esfuerzo que hoy permite ver los frutos favorables del esfuerzo.
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¢. Dimension: Comercio Internacional

Tabla 10: Gestién del comercio internacional

. . Porcentaje
Frecuencia Porcentaje
acumulado
Valido Comercio Internacional — Medio 12 24,0 24,0
Comercio Internacional — Alto 38 76,0 100,0

Total 50 100,00

100

B0

60

Frecuencia

20

Comercio Internacional - Alto Comercio Internacional - Medio

Figura 8: Gestion del comercio internacional

De acuerdo a lo mostrado en la tabla y grafico correspondiente para que los
encuestados califiquen la gestion del comercio internacional en lo concerniente a la empresa,
el 76% manifiesta que es de nivel alto, en tanto que un 24% respondio6 que es de nivel medio.
Estos resultados revelan, en concordancia con lo que nuestro pais ha venido desarrollando a
través del ministerio de comercio exterior, los logros en la materia de nuevos mercados
donde colocar la oferta agricola exportable de la empresa, pero sustentada en la certificacion
de la calidad de nuestros productos y comprobada por los controles exigentes que realizan
los operadores del comercio internacional, y que se ha venido mejorando permanentemente

a través del tiempo y sobre el cual faltan muchos aspectos para optimizar.
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4.2.  Contrastacion de hipotesis
4.2.1. Prueba de hipotesis general

Formulacion de hipotesis

Ho: No Existe influencia significativa entre las fuentes de financiamiento y las
exportaciones de la Empresa Agricola La Candelaria S.A., Distrito de Sayan, 2021.
Ha: Existe influencia significativa entre las fuentes de financiamiento y las
exportaciones de la Empresa Agricola La Candelaria S.A., Distrito de Sayan, 2021.

Estadistica de prueba

Tabla 11: Correlacion entre las fuentes de financiamiento y las exportaciones de la empresa
Agricola La Candelaria S.A., Distrito de Sayan, 2021.

Fuentes de  Exportaciones
Financiamiento

Rho de Spearman Fuentes de Coeficiente de 1,000 884"
Financiamiento correlacién

Sig. (bilateral) . ,000

N 50 50

Exportaciones  Coeficiente de ,884™ 1,000
correlacion

Sig. (bilateral) ,000 :

N 50 50

**_La correlacién es significativa en el nivel 0,01 (bilateral).

De acuerdo a los resultados obtenidos en la tabla 11, se encontrd una relacion lineal
positiva estadisticamente significativa, considerable y directamente proporcional entre |a
variable fuentes de financiamiento y la variable exportaciones de la Empresa Agricola La
Candelaria S.A., Distrito de Sayan, 2021 (rs = 0.884, p = 0.000). Toda vez que el pv de 0,00
es menor a 0,05.

En este sentido, rechazamos la hipotesis nula, y aceptamos la hipotesis alterna,
indicando que existe relacion significativa entre la variable fuentes de financiamiento y la

variable exportaciones.
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4.2.2. Prueba de hipotesis especifica 1

Formulacion de hipotesis

Ho: No Existe influencia significativa entre la dimension leasing financiero y las

exportaciones de la Empresa Agricola La Candelaria S.A., Distrito de Sayéan, 2021.

Ha: Existe influencia significativa entre la dimension leasing financiero y las

exportaciones de la Empresa Agricola La Candelaria S.A., Distrito de Sayan, 2021.

Estadistica de prueba

Tabla 12: Correlacion entre la dimension leasing financiero y las exportaciones de la
empresa Agricola La Candelaria S.A., Distrito de Sayan, 2021.

Leasing Exportaciones

Financiero

Rho de Leasing Coeficiente de 1,000 787
Spearman Financiero correlacion

Sig. (bilateral) . 000

N 50 50

Exportaciones  Coeficiente de 787 1,000
correlacion

Sig. (bilateral) ,000 :

N 50 50

**_La correlacién es significativa en el nivel 0,01 (bilateral).

De acuerdo a los resultados obtenidos en la tabla 12, se encontr6 una relacion lineal
positiva estadisticamente significativa, considerable y directamente proporcional entre la
dimension leasing financiero y la variable exportaciones de la Empresa Agricola La
Candelaria S.A., Distrito de Sayan, 2021 (rs = 0.787, p = 0.000). Toda vez que el pv de 0,00

es menor a 0,05.

En este sentido, rechazamos la hipotesis nula, y aceptamos la hipotesis alterna,
indicando que existe relacion significativa entre la dimension leasing financiero y la variable

exportaciones.
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4.2.3. Prueba de hipotesis especifica 2

Formulacion de hipotesis

Ho: No Existe influencia significativa entre la dimension financiamiento bancario y
las exportaciones de la Empresa Agricola La Candelaria S.A., Distrito de Sayan,
2021.

Ha: Existe influencia significativa entre la dimensidn financiamiento bancario y las

exportaciones de la Empresa Agricola La Candelaria S.A., Distrito de Sayan, 2021.

Estadistica de prueba

Tabla 13: Correlacion entre la dimension financiamiento bancario y las exportaciones de

la Empresa Agricola La Candelaria S.A., Distrito de Sayan, 2021.

Financiamiento Exportaciones

Bancario

Rho de Financiamiento  Coeficiente de 1,000 780"
Spearman Bancario correlacion

Sig. (bilateral) . ,000

N 50 50

Exportaciones  Coeficiente de 780" 1,000
correlacion

Sig. (bilateral) ,000 :

N 50 50

**_La correlacién es significativa en el nivel 0,01 (bilateral).

De acuerdo a los resultados obtenidos en la tabla 13, se encontr6 una relacion lineal
positiva estadisticamente significativa, considerable y directamente proporcional entre |a
dimensién financiamiento bancario y la variable exportaciones de la Empresa Agricola La
Candelaria S.A., Distrito de Sayan, 2021 (rs = 0.780, p = 0.000). Toda vez que el pv de 0.00
es menor a 0,05.

En este sentido, rechazamos la hipotesis nula, y aceptamos la hipotesis alterna,
indicando que existe relacion entre la dimension financiamiento bancario y la variable

exportaciones.
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4.2.4. Prueba de hipotesis especifica 3

Formulacion de hipétesis

Ho: No Existe influencia significativa entre la dimension aporte de accionistas y las
exportaciones de la Empresa Agricola La Candelaria S.A., Distrito de Sayan, 2021.
Ha: Existe influencia significativa entre la dimension aporte de accionistas y las
exportaciones de la Empresa Agricola La Candelaria S.A., Distrito de Sayan, 2021.
Estadistica de prueba

Tabla 14: Correlacion entre la dimension aporte de accionistas y las exportaciones de la
Empresa Agricola La Candelaria S.A., Distrito de Sayan, 2021.

Aporte de Exportaciones

Accionistas

Rho de Aporte de Coeficiente de 1,000 864"
Spearman Accionistas correlacion

Sig. (bilateral) : ,000

N 50 50

Exportaciones  Coeficiente de 864" 1,000
correlacion

Sig. (bilateral) ,000 :

N 50 50

**_La correlacién es significativa en el nivel 0,01 (bilateral).

De acuerdo a los resultados obtenidos en la tabla 14, se encontr6 una relacion lineal
positiva estadisticamente significativa, considerable y directamente proporcional entre |a
dimension aporte de accionistas y la variable exportaciones de la Empresa Agricola La
Candelaria S.A., Distrito de Sayan, 2021 (rs = 0.864, p = 0.000). Toda vez que el pv de 0,00
es menor a 0,05.

En este sentido, rechazamos la hipotesis nula, y aceptamos la hipétesis alterna,
indicando que existe relacién significativa entre la dimension aporte de accionistas y la

variable exportaciones.
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CAPITULO V: DISCUSION

5.1. Discusién

Primera discusion:

En el capitulo referido al marco teorico, seccion de antecedentes, citamos resumenes
de trabajos de investigacion similares a las propuestas del presente trabajo, realizados por
autores internacionales y nacionales. En estos trabajos se resalta como comdn denominador,
la necesidad de gestionar eficientemente las fuentes de financiamiento, como uno de los
factores primordiales para que la empresa pueda desarrollarse no solo dentro del mercado

nacional, sino con mayor razén si busca realizar actividades de exportacion.

Si bien es cierto hay discrepancias en cuanto a la importancia de las diferentes
alternativas de financiamiento existentes en el mercado, ya que dependen mucho del giro del
negocio y de la estructura de la propia empresa, las investigaciones resaltan la necesidad casi
ineludible, si se desea escalar las actividades de la empresa, de acudir al financiamiento ya

sea externo o interno.

Lo que, si merece la pena destacar y recomendar, es respectar principios basicos del
buen uso de los recursos, es decir previo a la firma de contratos de financiamiento, tener
identificada la real necesidad y las posibilidades de que las actividades hacia donde va
dirigido el financiamiento, permitan generan los recursos suficientes para efectuar el repago
de la deuda con sus correspondientes intereses. Muchas veces se recurre al financiamiento
de manera muy ligera, habiendo quizas posibilidades de negociacion con clientes y

proveedores.
Segunda discusion

Con relacion de la dimension leasing financiero, las empresas agricolas cada vez

estan siendo més intensivos en la utilizacién de maquinarias y equipos informéticos, no sélo
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para mejorar la productividad y la eficiencia, sino que permite obtener productos con mayor
valor agregado y con estandares de calidad que respondan a las exigencias de los operadores

del mercado internacional.

Las actividades operativas ligadas al sector agricola, plantas procesadoras, plantas de
empaque, maquinarias, almacenes con equipos de refrigeracion, etc. requieren contar
permanentemente con un plan de compra, renovacion y mantenimiento de la infraestructura
y equipamiento. Pero este programa debe tener un financiamiento adecuadamente
sustentado, que responda a lo que verdaderamente se requiere y principalmente, accediendo
al financiamiento mas conveniente, en este caso lo mas adecuado, de acuerdo a la opinion
de los especialistas, es la utilizacion del leasing, por los beneficios en términos de la
estructura de deuda, por las ventajas tributarias, a través del uso del crédito fiscal y de la
depreciacién acelerada; y también desde el punto de vista operativo, por cuanto permite

renovar en forma periddica con la maquinaria y equipo.

De acuerdo a los resultados obtenidos a través de la encuesta realizada, el 76.0% de
los trabajadores entrevistados manifiestan que el leasing financiero en la empresa donde
labora se realiza en un nivel medio o regular, esto significa, hay acciones que es necesario
implementar para que la utilizacion de esta fuente de financiamiento, especialmente
destinada a la adquisicion de activos fijos, se evalle ya gue presenta algunas ventajas que no

se estan aprovechando en términos operativos y de estructura de deuda.
Tercera discusion

En lo que respecta a la dimension financiamiento bancario, es quizas donde mas
énfasis han puesto las empresas, pero muchas de ellas realizan sus procesos de
endeudamiento de una manera muy ligera, sin la evaluacion y el analisis que corresponde;
muchas veces respondiendo a la oferta de las empresas del sistema financiero, que no

necesariamente concuerda con lo que la empresa requiere. Es decir, se endeuda muchas
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veces sin tener la real necesidad o accediendo a un financiamiento que no es el adecuado
para las caracteristicas del negocio, resultando altamente oneroso en términos de costos
financieros y de facilidades para refinanciar o reprogramar deudas en caso la situacion lo
amerite.

Debemos tener en cuenta, que para las entidades del sector financiero nacional, las
empresas ligadas al sector agricola no les resulta un mercado muy apetecible, ya que por las
caracteristicas propias del sector, resulta un sector riesgoso, muy susceptible a factores
exogenos, tales como precios internacionales, factores estacionales, climatoldgicos, tipo de
cambio, entre otros.

Este nivel de riesgo que significa la colocacion de recursos financieros al sector
agricola, va a provocar un aumento en el costo del financiamiento, lo cual si la empresa no
lo sabe gestionar adecuadamente, va a resultar encareciendo el producto, con la alta
probabilidad que el precio del producto no sea competitivo en el mercado internacional, con

lo cual se termina desalentando la actividad de exportacion..

De acuerdo a los resultados obtenidos a través de la encuesta realizada, el 84.0% de
los trabajadores entrevistados manifiestan que el financiamiento bancario que se viene
utilizando en la empresa es de un nivel medio o regular, esto significa, si bien es cierto se
acude cuando se tiene la necesidad de endeudamiento a lo que el sistema financiero oferta,

esto muchas veces no responde a la real necesidad de la empresa.
Cuarta discusion:

Con relacién a la dimension aporte de accionistas, los resultados evidenciados como
producto de la encuesta realizada revelan que las empresas no estan incentivando ni
promoviendo adecuadamente los procesos de reinversion de sus utilidades ni el aporte de
capital fresco. De acuerdo a la opinion de los especialistas, basada en evidencia empirica es

conveniente establecer una estructura de endeudamiento que mezcle o combine tanto el
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financiamiento de fuente externa como también de fuente interna. Con esto se pierde la
posibilidad de implementar una cultura de la inversion que permita crecer y sostenerse a la
organizacion de una manera consistente y con las posibilidades de hacer frente a las
contingencias que las empresas ligadas al sector agricola van a enfrentar en un contexto

nacional e internacional tan incierto.

De acuerdo a los resultados obtenidos a través de la encuesta realizada, el 76.0% de
los trabajadores entrevistados manifiestan que el aporte de accionistas para los procesos
operativos y financieros de la empresa, se realiza en un nivel medio o regular, esto significa,
que es necesario incentivar y promover los procesos de reinversion de utilidades y en

ocasiones el aporte de nuevos capitales.

Resumiendo, si analizamos en su conjunto las tres dimensiones estudiadas en la
presente investigacion, es decir, el leasing financiero, el financiamiento bancario y el aporte
de accionistas, podemos advertir que la gestiébn en su conjunto de estas fuentes de
financiamiento, estan reflejando algunas carencias y deficiencias que pueden estar afectando

en el objetivo del negocio que es obtener rentabilidad a través de sus labores de exportacion..
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CAPITULO VI: CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES
6.1.  Conclusiones
Primera Conclusion
Con la finalidad de probar la hipdtesis general de investigacion, se aplico la prueba
estadistica denominada correlacion de Spearman, lo cual ha permitido demostrar que existe
una relacion de nivel alto y significativo entre las variables fuentes de financiamiento y
Exportaciones de la Empresa Agricola La Candelaria S.A., Distrito de Sayan, 2021 (rs =
0,884, p = 0,000), el resultado anterior nos permite inferir que en la medida que se optimice
la gestion de las fuentes de financiamiento, se estara en condiciones de mejorar las
exportaciones de la empresa; lo cual permitiria ampliar la oferta, buscar mercados
alternativos y proyectar el crecimiento de la empresa sobre la base del desarrollo del

comercio internacional.

Segunda Conclusion

Con la finalidad de probar la hipétesis especifica 01, se aplicd la prueba estadistica
denominada correlacion de Spearman, lo cual ha permitido establecer que existe una relacion
de nivel alto y significativo entre la dimensidn leasing financiero y la variable exportaciones
de la Empresa Agricola La Candelaria S.A., Distrito de Sayan, 2021 (rs = 0,787, p = 0,000),
lo cual nos permite inferir que la mejor utilizacién del leasing financiero como factor para
adquirir y renovar los equipos necesarios para los procesos operativos del negocio, permitira
mejorar las exportaciones de la empresa, ya que permitird optimizar procesos a través de la
utilizacion de una mejor tecnologia, permitird disminuir costos, con lo cual la empresa saldra
al mercado con precios mas competitivos, con enormes posibilidades de ampliar la oferta
exportable, diversificando los mercados, haciendo a la empresa menos vulnerables a los

cambios constantes en el comercio internacional.
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Tercera Conclusion

Con la finalidad de probar la hipotesis especifica 02, se aplicé la prueba estadistica
denominada correlacion de Spearman, lo cual ha permitido establecer que existe una relacion
de nivel alto y significativo entre la dimension financiamiento bancario y la variable
exportaciones de la Empresa Agricola La Candelaria S.A., Distrito de Sayan, 2021 (rs =
0,780, p =0,000), lo cual nos lleva a inferir que la optimizacion en el usos del financiamiento
bancario, esto es, la seleccion de la oferta mas baja y en mejores condiciones de costo
financiero y sabiendo utilizar adecuadamente, es decir que los recursos se utilicen tratando
de general la rentabilidad que el negocio requiere, se estard en mejor disposicion de mejorar
la gestion de las exportaciones, por cuanto esta actividad requiere estar con la realizacion de

permanentes inversiones.

Cuarta Conclusion

Con la finalidad de probar la hipétesis especifica 03, se aplicé la prueba estadistica
denominada correlacion de Spearman, lo cual ha permitido establecer que existe una relacion
de nivel alto y significativo entre la dimension aporte de accionistas y la variable
exportaciones de la Empresa Agricola La Candelaria S.A., Distrito de Sayan, 2021 (rs =
0,864, p = 0,000), lo cual nos lleva a concluir que si promovemos que los accionistas
reinviertan sus utilidades o aporten capital fresco a la empresa, se podran contar los recursos
para darle sostenibilidad a las exportaciones, ya que mercados tan competitivos exigen
productos con altos estandares de calidad, con las certificaciones respectivas; y para lograr
sostener estos requerimientos se necesitan contar con los recursos de manera permanente, de
manera que se logre un equilibrio entre la rentabilidad de la empresa y lo que requiere el

accionista por sus inversiones.
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6.2. Recomendaciones

Primera Recomendacion:

Se recomienda que la empresa Agricola La Candelaria S.A del distrito de Sayan,
optimice la gestion de las fuentes de financiamiento, analizando las alternativas qué existen
en el mercado financiero, teniendo como principio elemental buscar el costo financiero mas
bajo y con las mejores facilidades posibles; esto va a posibilitar que la empresa mejore la

gestion de sus exportaciones y por lo tanto posicionar y darle sostenibilidad a la empresa.

Segunda recomendacion:

Se recomienda que la empresa Agricola La Candelaria S.A del distrito de Sayan,
como parte de la optimizacion de la gestion de las fuentes de financiamiento, utilice el
leasing financiero cuando tenga que adquirir 0 renovar sus maquinarias y equipos, ya que
proporciona ventajas operativas y financieras, esto posibilitara disefiar un plan de mejora en

la renovacion de equipos propiciando eficiencia en la oferta exportable.

Tercera recomendacion:

Se recomienda que la empresa Agricola La Candelaria S.A del distrito de Sayan,
como parte de la mejora en la gestion de las fuentes de financiamiento evalle adecuadamente
las ofertas ofrecidas por el sistema financiero, tanto en términos del costo financiero, es decir
los intereses, como de facilidades y exigencias, de manera que seleccionemos la que mejor
se adecUe a nuestra realidad y posibilidades.

Cuarta recomendacion:

Se recomienda que la empresa Agricola La Candelaria S.A del distrito de Sayan, con
la finalidad de mejorar la gestién de sus fuentes de financiamiento, promueva y convenza
con argumentos sélidos a los accionistas para que reinviertan sus utilidades y aporten capital
fresco, para mejorar los procesos y ampliar las exportaciones de la empresa, de esta forma

se estara garantizando la sostenibilidad del negocio.
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“Fuentes de Financiamiento y las Exportaciones de la Empresa Agricola La Candelaria S.A., Distrito de Sayan, 2021”

PROBLEMAS

OBJETIVOS

HIPOTESIS

VARIABLES E INDICADORES

METODOLOGIA

PROBLEMA PRINCIPAL:

¢ De qué forma las Fuentes de
Financiamiento influyen
significativamente en las Exportaciones
de la Empresa Agricola La Candelaria
S.A,, distrito de Sayan, 20217

PROBLEMAS ESPECIFICOS:

1. ¢De qué forma las Fuentes de
Financiamiento influyen
significativamente en las
Exportaciones de la Empresa
Agricola La Candelaria S.A.,
distrito de Sayan, 2021, a través
de la Leasing Financiero?

2. ¢De qué forma las Fuentes de
Financiamiento influyen
significativamente en las
Exportaciones de la Empresa
Agricola La Candelaria S.A.,
distrito de Sayén, 2021, a través
del financiamiento bancario?

3. ¢De qué forma las Fuentes de
Financiamiento influyen
significativamente en las
Exportaciones de la Empresa
Agricola La Candelaria S.A.,
distrito de Sayan, 2021, a través
del Aporte de Accionistas?

OBJETIVO GENERAL:

Demostrar la forma en que las Fuentes
de Financiamiento, influyen
significativamente en la Exportaciones
de la Empresa Agricola La Candelaria
S.A., distrito de Sayan, 2021.

OBJETIVOS ESPECIFICOS:

1. Analizar la forma en que las
Fuentes de Financiamiento
influyen significativamente en las
Exportaciones de la Empresa
Agricola La Candelaria S.A.,
distrito de Sayan, 2021, a través
de la Leasing Financiero

2. Describir la forma en que las
Fuentes de Financiamiento
influyen significativamente en las
Exportaciones de la Empresa
Agricola La Candelaria S.A.,
Distrito de Sayan, 2021, a través
del financiamiento bancario

3. Establecer la forma en que las
Fuentes de Financiamiento
influyen significativamente en las
Exportaciones de la Empresa
Agricola La Candelaria S.A.,
Distrito de Sayan, 2021, a través
del Aporte de Accionistas

HIPOTESIS GENERAL:

Las Fuentes de Financiamiento
influyen significativamente en la
Exportaciones de la Empresa Agricola
La Candelaria S.A., distrito de Sayan,
2021.

HIPOTESIS ESPECIFICAS:

1. Las Fuentes de Financiamiento
influyen significativamente en la
Exportaciones de la Empresa
Agricola La Candelaria S.A.,
distrito de Sayan, 2021, a través
del Leasing Financiero

2. Las Fuentes de Financiamiento
influyen significativamente en el
Exportaciones de la Empresa
Agricola La Candelaria S.A.,
Distrito de Sayan, 2021, a través
del financiamiento bancario

3. Las Fuentes de Financiamiento
influyen significativamente en el
Exportaciones de la Empresa
Agricola La Candelaria S.A.,
Distrito de Sayan, 2021, a través
del Aporte de Accionistas

X

VARIABLE INDEPENDIENTE

Fuentes de Financiamiento

DIMENSIONES:

X.1. Leasing Financiero

X.2. Financiamiento Bancario
X.3. Aporte de Accionistas

INDICADORES:

Y

Costo del leasing financiero

Nivel de endeudamiento

Riesgos del leasing financiero
Costo del financiamiento bancario
Contratos de arrendamiento
Riesgos del financiamiento bancario
Costo del aporte de accionistas
Estructura financiera

Rentabilidad patrimonial

VARIABLE DEPENDIENTE

Exportaciones
DIMENSIONES:

Y.1. Oferta Exportable

Y.2. Mercados

Y.3. Comercio Internacional
INDICADORES:

Adaptacién a requerimientos del cliente
Calidad de los productos

Tiempos de entrega

Valor de las exportaciones

Volumen exportado

Ventaja comparativa

Diversificacion de la oferta.
Diversificacion de los mercados
Ventaja Competitiva

TIPO DE INVESTIGACION:
Basica.

NIVEL DE INVESTIGACION:
Descriptivo — correlacional

ENFOQUE:

Estudio cuantitativo

Disefio no experimental, trabajo de
campo y analisis documental

Responde a la siguiente formula:
M=0Oxr Oy

M = Muestra.

O = Observacion.

X = Fuentes de Financiamiento

Y = Exportaciones

r = Relacion de variables

POBLACION:

La poblacién estara compuesta por
50 personas entre propietarios,
funcionarios y servidores de la
Empresa Agricola La Candelaria
S.A.., Distrito de Sayan, 2021.

MUESTRA:

Estara constituida por 50 personas
entre propietarios, funcionarios y
servidores de la Empresa Agricola
La Candelaria S.A.., Distrito de
Sayén, 2021.
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Cuestionario para medir la Variable Fuentes de Financiamiento

A.- Presentacion:
Estimado(a) trabajador(a), el presente cuestionario es parte de una investigacion que
tiene por finalidad obtener informacién sobre la Fuentes de Financiamiento que se vienen
aplicando en su empresa, opiniones personales que son de gran importancia para la

investigacion.

B.- Datos generales:

Lo OCUPACION: ..tntitt ettt ettt et et et et e e e eeeas

2.- Sexo: Femenino Masculino

C.- Indicaciones:

v" Este cuestionario es andnimo. Por favor responda con sinceridad.
v Lee detenidamente cada item. Cada uno tiene cinco posibles respuestas.
v Contesta a las preguntas marcando con una “X” en un solo recuadro que, segan tu opinion.
v Laescala, cédigo y valoracion de calificacion es la siguiente:
Escala Cadigo Valores

Nunca N 1

Casi nunca CN 2

Algunas veces AV 3

Casi siempre CS 4

Siempre S 5

GRACIAS POR SU COLABORACION
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NO

ITEMS

VALORACION

FUENTES DE FINANCIAMIENTO

2
CN

3
AV

4
CS

LEASING FINANCIERO

¢El proceso de compra de productos se realiza en forma manual o utilizando

1 algln sistema o programa informatico?

5 ¢Se han implementado procesos para verificar la recepcion de los productos
que ingresan al almacén?

3 ¢Se utiliza algun software o programa informatico para registrar el ingreso y
salida de bienes del almacén?

4 | (Se efectua el registro en linea de los productos que se venden en tienda?

5 | ¢La Leasing Financiero general alertas cuando se tiene stocks minimos?

Il | FINANCIAMIENTO BANCARIO

6 | ¢Utilizan en la empresa algin método para valorizar sus inventarios?

v ¢El registro de ingreso y salidas de productos del inventario se realiza en
tiempo real?

8 | ¢La valorizacion del inventario se realiza en tiempo real?

9 ¢La metodologia empleada permite determinar el costo de venta de los
productos comercializados?

10 ¢La valorizacion de inventarios tiene interfaz o genera informacion para el
procesamiento contable?

111 | APORTE DE ACCIONISTAS

11 ¢ Existen manuales que establecen los procedimientos para controlar y
supervisar los inventarios?

12 ¢La empresa ha disefiado procesos para controlar la integridad de los
inventarios?

13 ¢Se realizan periddicamente conciliaciones entre los inventarios reportados
por el sistema y lo que verdaderamente hay en fisico?

14 ¢El sistema de inventarios emite reportes de los productos que por limite de
stock es necesario reponer?

15 ¢El sistema de inventarios reporta bienes que no tienen rotacion adecuada y

que es necesario promover su salida para no ocasionar pérdidas al negocio?
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Cuestionario para medir la variable Exportaciones
A.- Presentacion:
Estimado(a) sefior(a), el presente cuestionario es parte de una investigacion que tiene
por finalidad obtener su opinién y verificar la manera como empresa donde labora gestiona los
diversos tipos de Exportaciones, opiniones personales que seran de gran importancia para la

investigacion.

B.- Datos generales:

1o Trabajador: ....oeiie i

2.- Sexo: Femenino Masculino

C.- Indicaciones:

v" Este cuestionario es andnimo. Por favor responde con sinceridad.
v Lee detenidamente cada item. Cada uno tiene cinco posibles respuestas.
v Contesta a las preguntas marcando con una “X” en un solo recuadro que, segan tu opinion.
v Laescala, cédigo y valoracion de calificacion es la siguiente:
Escala Cddigo Valores

Nunca N 1

Casi nunca CN 2

Algunas veces AV 3

Casi siempre CS 4

Siempre S 5

GRACIAS POR SU COLABORACION
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ITEMS VALORACION
N° 2 | 3] 415
EXPORTACIONES cNlavcs!|s

I | OFERTA EXPORTABLE

1 | ¢Es politica de la empresa trabajar con indicadores financieros?

) ¢ Se tiene establecido objetivos y metas para lograr una determinada
Oferta Exportable?

3 | ¢Se controla el costo de los inventarios de una manera permanente?

4 ¢Se utilizan procedimientos para prevenir casos de obsolescencia o
deterioro de productos del almacén?

5 ¢Se evalla los resultados econémicos periédicamente y se actualizan
indicadores como rotacion, stock promedio, mermas, etc.?

I | EXPORTACIONES FINANCIERA

6 ¢ Se tiene establecido objetivos y metas para lograr una determinada
Exportaciones financiera?

v ¢Se realizan evaluaciones de control y organizacién de inventarios
para tomar decisiones de caracter financiero?

8 ¢La politica de compra de productos esta alineada a la politica de
ventas, en cuanto a los plazos obtenidos y plazos otorgados?

9 ¢La empresa recurre a financiamiento externo para poder comprar
mercaderia?

10 ¢La empresa ha logrado estandares para autofinanciarse producto de
las actividades comerciales?

111 | EXPORTACIONES COMERCIAL

11 ¢Se tiene establecido objetivos y metas para lograr una determinada
Exportaciones comercial?

12 ¢El proceso de compra de productos se realiza en virtud a cotizaciones
con proveedores buscando mejores precios y calidad?

13 ¢Utilizan estrategias para lograr mejores precios de compra de los
productos, tales como compra por volimenes o compras al contado?

14 ¢Se utiliza el punto de equilibrio como umbral para proyectar las
utilidades a vender?

15 ¢El margen comercial por linea de productos es competitivo con otras

empresas del rubro?




